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Brasil:	
  exportações	
  de	
  bens	
  e	
  serviços/PIB	
  =	
  13%	
  	
  
em	
  2012	
  

Comparável	
  a	
  
Nepal,	
  Ruanda,	
  São	
  Tomé	
  e	
  Príncipe,	
  Tajiquistão,	
  Sudão,	
  Burundi,	
  
Afeganistão,	
  Benin,	
  Camarões,	
  HaiB,	
  República	
  Centro-­‐Africana,	
  Serra	
  
Leoa	
  e	
  EBópia	
  

Mas	
  
EUA	
  e	
  Japão	
  =	
  14%	
  e	
  15%,	
  respecBvamente	
  
No	
  entanto	
  
China	
  =	
  31%	
  
DiUcil	
  saber	
  de	
  quanto	
  deveria	
  ser	
  essa	
  relação,	
  
para	
  uma	
  economia	
  com	
  mercado	
  interno	
  grande	
  



Brasil:	
  importações	
  de	
  bens	
  e	
  serviços/PIB	
  =	
  12,6%	
  
em	
  2011	
  e	
  13,9%	
  em	
  2012	
  

Segundo	
  o	
  Banco	
  Mundial	
  há	
  dados	
  para	
  essa	
  
relação	
  
	
  
•  em	
  2011:	
  163	
  países	
  

•  em	
  2012:	
  112	
  países	
  
	
  
Em	
  todos	
  eles	
  esse	
  percentual	
  supera	
  o	
  brasileiro	
  



Parte	
  dessa	
  relação	
  mais	
  baixa	
  se	
  
explica	
  pelas	
  barreiras	
  ao	
  comércio,	
  

crescentes	
  no	
  Brasil	
  



Tarifas	
  (ponderadas	
  pelo	
  valor	
  das	
  importações)	
  dos	
  20	
  
produtos	
  com	
  alíquotas	
  mais	
  elevadas	
  de	
  imposto	
  de	
  

importação	
  

	
  Brasil	
  -­‐	
  Evolução	
  recente	
  das	
  tarifas	
  mais	
  elevadas	
  

Ano	
   Média	
  simples	
  (%)	
  

2005	
   19,12	
  

2009	
   24,04	
  

2010	
   24,31	
  

2011	
   24,34	
  

2012	
   24,37	
  



Tarifas	
  crescentes	
  e	
  com	
  um	
  componente	
  de	
  
	
  ´economia	
  polí%ca`	
  

16	
  setores	
  fizeram	
  parte	
  dessa	
  lista	
  das	
  20	
  
maiores	
  tarifas	
  em	
  todos	
  os	
  anos	
  considerados:	
  	
  

	
  
armas	
  e	
  munições,	
  arBgos	
  de	
  vestuário	
  de	
  malha,	
  arBgos	
  de	
  
vestuário	
  não-­‐malha,	
  arBgos	
  de	
  couro,	
  bebidas,	
  tapetes	
  e	
  
outras	
  coberturas	
  de	
  assoalho,	
  relógios,	
  calçados,	
  caixas	
  de	
  
marcha,	
  tecidos	
  de	
  crochê	
  ou	
  tricô,	
  outros	
  produtos	
  têxteis	
  
fabricados,	
  tecidos	
  especiais,	
  arBgos	
  de	
  vestuário	
  feminino,	
  

brinquedos,	
  guarda-­‐chuvas	
  e	
  veículos	
  não-­‐ferroviários	
  



Comparadas	
  com	
  outras	
  economias	
  emergentes	
  
	
  

as	
  alíquotas	
  brasileiras	
  são	
  em	
  geral	
  mais	
  elevadas	
  
	
  
	
  

Sobretudo	
  para	
  ´bens	
  de	
  produção`	
  



Tarifa	
  Média	
  para	
  Bens	
  de	
  Produção	
  
	
  

	
  	
   2005	
   2009	
   2010	
   2011	
   2012	
  
Brasil	
   10,16	
   10,42	
   10,84	
   10,76	
   10,85	
  
China	
   5,15	
   5,73	
   5,71	
   5,65	
   ..	
  
Índia	
   12,67	
   7,64	
   ..	
   ..	
   ..	
  
Rússia	
   8,02	
   5,79	
   5,74	
   5,77	
   5,64	
  
África	
  do	
  Sul	
   4,17	
   4,51	
   4,25	
   4,10	
   3,90	
  
	
  	
   	
  	
   	
  	
   	
  	
   	
  	
   	
  	
  
Indonésia	
   5,57	
   5,20	
   6,28	
   6,50	
   ..	
  
Coréia	
  do	
  Sul	
   ..	
   5,26	
   5,32	
   ..	
   ..	
  
Malásia	
   3,86	
   5,03	
   ..	
   ..	
   ..	
  
México	
   9,51	
   5,88	
   2,84	
   ..	
   ..	
  
Filipinas	
   1,76	
   2,82	
   2,95	
   ..	
   ..	
  
Tailândia	
   5,77	
   5,15	
   ..	
   ..	
   ..	
  



Os	
  Bens	
  de	
  Produção	
  também	
  parecem	
  ser	
  
mais	
  penalizados	
  por	
  barreiras	
  não-­‐tarifárias	
  



Número	
  de	
  barreiras	
  não	
  –tarifárias	
  em	
  2012	
  

	
  
Bens	
  de	
  Produção:	
  	
  
28101	
  =	
  72%	
  do	
  total	
  
	
  
Demais	
  setores	
  (bens	
  finais):	
  	
  
11105	
  



A	
  definição	
  da	
  polí%ca	
  comercial	
  envolve	
  
(ao	
  menos)	
  

4	
  considerações	
  



1)	
  Considerações	
  básicas	
  
Brasil:	
  economia	
  com	
  mercado	
  interno	
  que	
  permite	
  
a	
  produção	
  em	
  escala	
  de	
  diversos	
  setores,	
  com	
  
número	
  variado	
  de	
  segmentos	
  produBvos	
  
	
  
opções	
  radicais	
  de	
  abertura	
  comercial	
  a	
  curto	
  prazo	
  
podem	
  implicar	
  custos	
  sociais	
  mais	
  elevados	
  do	
  que	
  
os	
  ganhos	
  com	
  eficiência	
  produBva	
  
	
  
e	
  o	
  crescente	
  protecionismo	
  externo	
  dificulta	
  a	
  
recuperação	
  da	
  balança	
  comercial	
  



2)	
  O	
  reconhecimento	
  de	
  que	
  na	
  polí%ca	
  
comercial	
  externa	
  brasileira:	
  

	
  
ü barreiras	
  tarifárias	
  são	
  mais	
  altas,	
  nos	
  úlBmos	
  
anos	
  	
  

ü barreiras	
  tarifárias	
  e	
  não-­‐tarifárias	
  são	
  mais	
  altas	
  
que	
  em	
  outros	
  países	
  

ü há	
  incidência	
  sobre	
  os	
  bens	
  de	
  produção	
  



3)	
  Questão	
  empírica	
  em	
  aberto	
  (1)	
  

até	
  que	
  ponto	
  o	
  diferencial	
  entre	
  as	
  barreiras	
  
adotadas	
  pelo	
  Brasil	
  e	
  por	
  outros	
  países	
  

compeBdores	
  tem	
  afetado	
  negaBvamente	
  o	
  
desempenho	
  da	
  produção	
  e	
  das	
  exportações	
  

brasileiras	
  



4)	
  Questão	
  empírica	
  em	
  aberto	
  (2)	
  
O	
  uso	
  frequente	
  de	
  ´ex-­‐tarifários`:	
  
	
  
Seu	
  uso	
  generalizado	
  torna	
  sem	
  senBdo	
  a	
  comparação	
  
das	
  alíquotas	
  nominais	
  entre	
  países	
  
	
  
É	
  medida	
  adotada	
  de	
  forma	
  ´ad	
  hoc`	
  e	
  por	
  tempo	
  
limitado	
  
	
  
Na	
  práBca,	
  reduz	
  o	
  impacto	
  negaBvo	
  sobre	
  as	
  
importações	
  de	
  bens	
  de	
  capital,	
  mas	
  o	
  país	
  fica	
  com	
  a	
  
imagem	
  de	
  protecionista	
  



São	
  argumentos	
  para	
  uma	
  abertura	
  
gradual,	
  man%da	
  ao	
  longo	
  do	
  tempo,	
  e	
  
focada	
  sobretudo	
  nos	
  bens	
  de	
  produção	
  



Com	
  relação	
  à	
  taxa	
  de	
  câmbio	
  



Qual	
  seria	
  a	
  taxa	
  de	
  câmbio	
  mais	
  
adequada	
  para	
  assegurar	
  o	
  desempenho	
  

produ%vo	
  e	
  exportador	
  do	
  setor	
  
industrial?	
  



Talvez	
  não	
  seja	
  possível	
  iden%ficar	
  
1)	
  a	
  sensibilidade-­‐preço	
  das	
  exportações	
  
industriais	
  varia	
  de	
  setor	
  a	
  setor	
  

2)	
  um	
  nível	
  elevado	
  da	
  taxa	
  de	
  câmbio	
  
pode	
  assegurar	
  a	
  rentabilidade	
  das	
  
exportações	
  de	
  alguns	
  setores;	
  mas	
  para	
  
outros	
  (se	
  o	
  componente	
  importado	
  do	
  
processo	
  produ/vo	
  é	
  expressivo)	
  pode	
  
significar	
  custos	
  que	
  inviabilizem	
  sua	
  
compeBBvidade	
  

3)	
  uma	
  taxa	
  de	
  câmbio	
  elevada	
  por	
  si	
  só	
  
não	
  é	
  garanBa	
  de	
  rentabilidade,	
  se	
  a	
  
estrutura	
  de	
  custos	
  das	
  empresas	
  é	
  
elevada	
  

4)	
  diferenciais	
  de	
  paridades	
  cambiais	
  
podem	
  significar	
  instrumento	
  de	
  
proteção	
  comercial	
  mais	
  expressivo	
  do	
  
que	
  tarifas	
  nominais	
  e	
  barreiras	
  não-­‐
tarifárias	
  

5)	
  a	
  taxa	
  de	
  câmbio	
  é,	
  ao	
  mesmo	
  tempo,	
  
o	
  preço	
  mais	
  flexível	
  da	
  economia	
  e	
  um	
  
dos	
  preços	
  com	
  maior	
  poder	
  de	
  
propagação	
  
	
  
6)	
  no	
  caso	
  específico	
  da	
  moeda	
  
brasileira,	
  o	
  mercado	
  internacional	
  tem	
  
conferido	
  um	
  grau	
  de	
  liquidez	
  pouco	
  
encontrado	
  nas	
  moedas	
  de	
  outras	
  
economias	
  emergentes	
  



Pré-­‐estabelecer	
  um	
  intervalo	
  ideal	
  para	
  a	
  
variação	
  da	
  taxa	
  de	
  câmbio	
  apenas	
  da	
  ó%ca	
  
do	
  setor	
  exportador	
  industrial,	
  pode	
  ser	
  um	
  

exercício	
  frustrante,	
  	
  
tendo	
  em	
  vista	
  as	
  caracterís%cas	
  da	
  relação	
  

do	
  mercado	
  com	
  o	
  Real	
  	
  



E	
  se	
  a	
  economia	
  tem	
  grau	
  de	
  abertura	
  comercial	
  baixo:	
  	
  
	
  

os	
  fatores	
  internos	
  são	
  mais	
  importantes	
  na	
  determinação	
  
do	
  ritmo	
  de	
  aBvidade	
  	
  

	
  
a	
  preocupação	
  será	
  maior	
  com	
  os	
  efeitos	
  da	
  variação	
  

cambial	
  sobre	
  a	
  inflação	
  interna	
  do	
  que	
  com	
  a	
  rentabilidade	
  

das	
  exportações	
  de	
  um	
  setor	
  
	
  



Os	
  ganhos	
  de	
  compe%%vidade	
  devem	
  ser	
  
buscados:	
  	
  

	
  
na	
  redução	
  de	
  custos	
  internos	
  das	
  empresas	
  e	
  

na	
  criação	
  de	
  ambiente	
  de	
  negócios	
  mais	
  
amigável	
  ao	
  setor	
  produ%vo	
  

	
  


