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Microcrédito, Dinamica Empresarial e Mudanca de
Classe: O Impacto do Crediamigo

Texto Principal
1. Introducéo

Motivacao

A proporcdo de individuos que trabalham por comfgpa tem sido
comumente interpretada como um sinal de precawzded relacdes de trabalho no
Brasil. Nesta perspectiva, os conta-prépria segaparados como ocupagdes proximas
as dos trabalhadores sem carteira de trabalhatjitcem$o o chamado setor informal do
mercado de trabalho brasileiro. As principais cirsticas deste segmento informal
seriam a baixa qualidade dos postos de traballus érabalhadores e a alta evasao de
Impostos.

Uma visdo alternativa a apresentada acima enfatizearater inovador e
empresarial do segmento dos conta-propria que itigriatn potenciais pequenas
empresas empregadoras. Neste sentido, 0s contaagr@eriam ocupacdes proximas
dos empregadores e nao dos trabalhadores semadddrabalho. Os rendimentos dos
conta-proprias e dos empregadores corresponderat@ama sobre o capital de risco.
Esta caracteristica contrasta com as relacbesathaltio de empregados de carater
contratual (formal ou informal). Ou seja, enquaanteendimento do primeiro grupo
corresponderia ao lucro sendo determinado poruesia rendimento dos empregados
seria, em geral, a independente - pelo menos nto quazo - dos resultados
apresentados pelas atividades produtivas. A di@tingntre os conta-proprias e 0s
empregadores encontrada nos questionarios das iggsgiomiciliares se refere ao
namero de empregados: 0s conta-proprias seriamdadiz®)s analogas a dos
empregadores, porém sem empregados. Ambos viveocaondé suas atividades, séo
empresarios, na maior parte das vezes possuem flenxa e negdcios pequenos
podendo ser denominados microempresarios.

A alta heterogeneidade encontrada no segmento odéa-proprias e dos
empregadores no mercado de trabalho brasileiroesp@co para a coexisténcia de dois
tipos de atividades: as atividades precarias (ousulesisténcia) e as atividades

empresariais (onde existe um potencial de acumuldgicapital e de crescimento



econdmico das atividades). Uma questdo centrat pegsseguida neste trabalho seria:
Qual é a importancia relativa das atividades desisténcia e das atividades

empresariais no bojo do grupo de conta-prépria? Cidentificar e apoiar o grupo com

potencial de crescimento? Na proxima fase pensaremointerfaces com microcrédito

como programa sociais do tipo Bolsa-Familia a fiendgtectar as possibilidades de
crescimento dos negécios de subsisténcia, mas otangial de crescimento.

Estas questdes podem ser parcialmente respondida®sada andlise do: i)
niveis e flutuagbes dos lucros dos negocios; iieoutermos familiares, através dos
movimentos da distribuicdo dos microempresariogeetiferentes classes econémicas
(.,e., AB, C, D e E). iii)j e finalmente mudancas degmentos especificos
microempresarios especificos em direcdo as difesgrusicdes na ocupacao.

Esta analise é feita por sua vez em dois niveisalzer: i) a analise de
movimentos de agregados e por grupos especificetasdanformacdes ao longo do
tempo - por exemplo, qual a evolucao da participalg microempresérios nordestinos
na nova classe média?; ii) um segundo tipo de snékige dados longitudinais para
seguir as trajetorias dos microempreendedores itha@iis e/ou de suas familias ao
longo do tempo. Por exemplo, no primeiro caso @imento dos conta-propria para
atividades consideradas mais precarias como oaltiedores sem carteira de trabalho,
pode indicar uma baixa qualidade da ocupacdo dea-qoapria. Similarmente, os
conta-proprias que migram para a posicdo de emgoegm indicaria um segmento
dindmico constituido de embrides das futuras mmopresas empregadoras. Ou, ainda,
voltando ao exemplo de classe econdmicas defiioiasbase na renda familiar, qual €
a transicdo de microempresarios da classe E pdoa @ice-versa). Seria algo como:
me diga para onde vas que eu te digo quem és.

Mais formalmente, a analise das probabilidadesralesicdo entre diferentes
estados (de lucros, classes econdmicas e posiad@supacdo) pode indicar a natureza
do trabalho exercido pelos conta-préprias e emplarga, vistos de maneira separada,
agregada ou subdividida em outros grupos. Estdsapilidades de transicdo podem ser
calculadas a partir do carater de painel rotatev@dsquisa Mensal do Emprego (PME).
Isto é, o fato da PME permitir acompanhar os mesmaigiduos por curtos intervalos
de tempo nos permite calcular os fluxos existergesre diferentes niveis de
lucratividade, de classes de renda familiar ou etpnentos do mercado de trabalho.

Desta forma, podemos inferir sobre a dinamica emelniindividual dos



microempresarios, incluindo ndo so os seus destowrso também a sua origem e 0s
riscos intrinsecos.

Substantivamente, o trabalho examina até que pmntrabalhadores por conta-
propria tendem a se tornar futuros empregadoreitonos desempregados. Dito de
outra maneira, a pergunta é se a tendéncia dgessperar ou regredir. Outra variavel
de interesse no presente estudo é o risco inepentatividades microempresariais.
Buscamos quantificar a extensao do risco ocupagienanémico e social dos conta-
proprias e dos empregadores através do calculopdasabilidades de saida de
diferentes estados.

Posteriormente, calculamos como esta medida de empresarial é afetada
pelo tempo de permanéncia dos microempresarios emo esnpreendimento. Em
particular, analisamos em que medida o risco dougrem empreendimento ja
estabelecido € inferior a de um recém-entrante excado. Este tipo de céalculo pode
subsidiar decisdes sobre que tipo de crédito dewmsceder: recursos para o inicio de
um novo negocio seed mongy ou recursos para a expansdo dos negocios ja
estabelecidos.

Conforme foi apontado acima, quando mensuramademsidade dos fluxos
entrando e saindo da posicdo de conta-prépriaengeegadores a partir de diferentes
origens e em direcdo a diferentes destinos, podeweosicar alguns aspectos
qualitativos de cada um desses grupos. Isto éalissarda composicédo dos fluxos ao
fornecer medidas da intensidade do processo deepg@c, nascimento, decadéncia e
morte das microempresas empregadoras, nos fornedidas qualitativas acerca destas
unidades produtivas.

No passo seguinte, descemos a um nivel mais ddtaltde analise buscando
mensurar a qualidade média de cada um destes fliegia analise se traduz na
comparacao das principais caracteristicas socioéacicas dos individuos que mantém
0 Seu status versus aqueles que se movem de/fes posicoes.

Colocando o problema em perspectiva, procuramesnguir as principais
caracteristicas socio-econdmicas das atividadesoemtresariais de subsisténcia
daquelas atividades com potencial de acumulacidcagéal e de crescimento. A
avaliagdo da importancia assumida pelo crédit@ws outros ativos familiares ou dos
microempresarios como capital humano (escolaridadexperiéncia) permite fazer
inferéncias sobre o papel desempenhado por paliticaditicias vis-a-vis outros

atributos no desempenho das atividades empresariais



Além desta introducdo, o trabalho apresenta maadrajsecdes, a saber: na
segunda secdo quantificamos a evolugcdo dos grupa®empresariais. Na secéo
seguinte tratamos de quantificar a evolu¢cado daeratifes classes econdmicas, e da
combinacdo destas duas dimensfes através de s&ripsrais nacionais geradas a
partir da PNAD. Na secdo seguinte tracamos asmsigos destinos e 0S riscos
assumidos pelos microempresarios através de mattezgrobabilidades de transicéo.
Na terceira secéo, analisamos a robustez das rsedidasco ocupacional das diversas
posicdes na ocupacdo. Nesta secdo analisamogm ddeiempo de permanéncia numa
dada ocupacao sobre o risco de saida da mesmaiada gecao tracamos a avaliacao
dos impactos do Crediamigo analisando os princigaibutos sdcio-econémicos dos
microempresarios que seguem trajetdrias diversasemoado de trabalho. As principais

conclusdes do trabalho séo resumidas na ultimaseca



2. Microempreendedores

Microempresa € o0 termo mais popular utilizado pa@acterizar 0s
empreendimentos de menor porte, embora ndo hajaniidade quanto a delimitacao
desse segmento. Observa-se, na pratica, uma \@eieldacritérios para definir esses
empreendimentos, por parte tanto da legislacdocEg@e quanto de instituicbes
financeiras oficiais e 6rgaos representativos dorsque se baseiam ora no valor do
faturamento, ora no numero de pessoas ocupadasnorambos. A utilizacdo de
conceitos heterogéneos decorre do fato de a faudice os objetivos das instituicoes
que promovem seu enquadramento serem distintoslgregntacdo, crédito, estudos
etc.)™.

Nesse estagio, comeca a ser tracada a evolucduidaempreendedorismo no
Brasil - leia-se trabalhadores por conta propridos empregadores - a partir do
processamento e da andlise da Pesquisa Nacion@npastra de Domicilios (Pnad).
Este capitulo avalia os mercados efetivo e potedei@lientes que podem ser Uteis no
desenho de estratégias de expansdo do microceditgeral e do CrediAmigo, em
particular. Para tanto, sdo utilizadas as sérigsga Pnad de 1992 a 2007. A Pnad, por
ser anual e nacional, permite monitorar a evolagidiversos indicadores relevantes,

Descreveremos em seguida a evolucao pregressaiveraande hoje cerca de
22,1 milhdes trabalhadores por conta prépria e eggulores, baseados na Pnad 2007, a
altima disponivel. Este numero € inferior aos 2218B16es do ano anterior e configura
a primeira queda dos ultimos 10 anos. Isto talmelilgue que o mercado de trabalho
brasileiro além de mais formal nos ultimos anosO{20nclusive), como alguns
apontam, ficou também mais fordista. A taxa de o@erpreendedorismo na populacéo
total cai de 12,2% para 11,9% entre 2006 e 2003, queda de 2,6% nesta taxa.

L A Lei n° 9.841/99 classifica as microempresas segundoeseita anual, que pode chegar a R$ 244 mil.
O Sebrae ja usa o numero de empregados, clasdidicapmo microempresas as que tém até nove
empregados. A categoria microempresa, além de ipossiltiplas definicdes, abarca grupos cujo
faturamento supera em muito o universo coberto Belaf. Por exemplo, 0 BNDES inclui na categoria
de microempresa negécios cujo faturamento atingecatca de R$ 940 mil anuais (US$ 400 mil),
enquanto segundo Neri (2008) o faturamento médsoadi chamados negécios nanicos foi mais de 40
vezes menor que o valor maximo estipulado pelo BSDE
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Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da PNAD/IBGE

A abertura dos microempresarios entre conta-pro@iaempregadores revela
movimentos distintos. Os conta-proprias ficaramavess como proporcao da populacao
(em 10%) enquanto os empregadores caem de 2,169 ®2% entre 2006 e 2007,
uma queda de 15,4% voltando aos niveis pré-1999.

% Empregadores na Populacéo Total- Evolugdo 1992 a 2007
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Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da PNAD/IBGE



% Conta-Propria na Populagao Total- Evolugao 1992 a 2007
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Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da PNAD/IBGE

Optamos por diagnosticar os trabalhadores por coripria e empregadores
presentes, dada a regra usual de financiar os iosggee j4 estdo em operacdo, mas
nao so eles. Como o mercado potencial de micrdorédio se resume aos que hoje ja
tém o proprio negécio e sdo empreendedores - balli@lores por conta prépria e
empregadores -, abrange também o0s novos negdcipstential, que muitas vezes nao
tém um negdcio exatamente pela falta de capital ipégia-lo. H4 milhdes que ndo sdo
empreendedores, mas que se tornariam caso o néditocchegasse até eles. O banco
de dados permite observar medidas mais abrangelgesnercado potencial de
beneficiarios do crédito, dependendo do contexyoac o universo de ocupados em

diversas posicoes, a populacdo economicamente(BRiiA)

Lucro e renda

Feitas essas ressalvas, voltemos ao nosso univensval de analise: a
populacdo nordestina de trabalhadores por contipré empreendedores urbanos. A
tabela 2 apresenta a renda individual do trabajhe,nesse caso equivale ao lucro dos

trabalhadores por conta prépria entre os ocupados empregadores.
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Renda Domiciliar

Trajetoria diferente de lucros pode ser observadeenda domiciliaper capita
média de todas as fontes de rendimentos, cujosegafmartem de R$ 448 em 1992,
chegam ao auge de R$ 761 em 2008, como se poderarbse grafico. O diferencial
de renda per capita dos microempresarios em relg@lo conjunto da populacéo sobe
de 29,9% em 1992 para 44,7% em 2007. Ou seja,sopassoas no domicilio ou o
proprio microempresario estdo auferindo, em maropgrc¢do, renda extra lucro do
negoécio. O que pode abrir a possibilidade de atio de fontes alternativas de renda
como suavizador das flutuacbes da atividade ecar@dou como colateral alternativo

de crédito, voltaremos a este ponto mais tarde.

Renda Per Capita no Brasil - Evolugao entre 1992 e 2007
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Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da PNAD/IBGE
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Fontes de renda per capita

Entre os determinantes imediatos do bem-estar eaplacidade de tomada de
empréstimos dos empresarios, temos diferentes sfodée renda, indo desde os
rendimentos privados ganhos através do lucro doamegrenda do trabalho de outros
familiares, das transferéncias familiares ou da@a ativos até as rendas transferidas
pelo estado como aposentadorias, pensfes e pra&yraom@ais, Como Sseguro-
desemprego, a previdéncia rural e o Bolsa Fanilkgompomos aqui o crescimento da
renda domiciliar per capita média em diferentese®mlos microempresarios vis-a-vis
outros grupos da sociedade. Partimos do nivel kighm a cada ano da renda per capita
de cada tipo de renda para calcular sua respetdikea de variacdo média anual.
Repartimos a renda dos individuos em cinco pedagafijindo a separacdo dos
beneficios previdenciarios em até e acima do psso@ado ao salario minimo,

seguindo nossa sugestdo metodologica e de pqglilidéca feita em 1998 - conforme a

tabela.
Renda Domiciliar Per Capita - Diferentes Fontes
Microempresarios
RAs) Renda Outras Piso Previdéncia
. todas Transferéncias e
Categoria Ano as todos os rendas Publica - BE Previdéncia - _
" trabalhos | privadas SM Pés-piso >
ontes SM
2007 761,06 641,16 16,14 10,53 26,76 66,47
2001 672,66 567,94 17,83 5,93 18 62,97
Total Taxa
Crescimento 2,08 2,04 -1,65 10,04 6,83 0,91
Anual (%)

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da PNAD/IBGE

Comecamos a andlise das rendas dos microemprepalmperiodo de 2001 a
2007. Houve um aumento da renda per capita médkaida individualmente por cada
pessoa que passa de R$ 673 para R$ 761, um auderi®8% ao ano (a.a.) por
pessoa. O que explica esta variacdo de renda? iEmeimr lugar, e mais importante, os
fatores trabalhistas que cresceram 2,04% a.a.f@mas maior contribui¢ao relativa no
crescimento da renda (R$ 641 no fim para simptfidaepois vem, a previdéncia (pds-
piso), ou seja, renda previdenciaria acima de ar®aMinimo (R$ 66), mas que cresce
menos 0,91% a.a. O segundo tipo de renda da prevéd@aquelas até 1 Saléario
Minimo) vem em seguida com 6,83% a.a. e valor fi(R$ 25,7). Outras fontes como
outras rendas privadas contribuem (R$ 16,1), masm cd,65% a.a. Finalmente aqueles
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com menor peso relativo (R$ 10,5) de renda de Halsélia e programas sociais é a
fonte que cresce mais 10,04% a.a.
A andlise da ultima PNAD em relagéo a de 2003 aptagesultados ainda mais

expressivos com relacédo a variacao da renda petrabalhistas, sendo vejamos:

Renda Domiciliar Per Capita - Diferentes Fontes
Microempresarios
Transferén Previdenci
Renda Renda Outras cias Piso a
todas as todos os rendas Publica - | Previden | P6s-piso >
Categoria Ano fontes trabalhos | privadas BF cia - SM SM
2007 761,06 641,16 16,14 10,53 26,76 66,47
2003 618,49 520,4 15,94 6,14 20,09 55,92
Taxa
Crescimento
Total Anual (%) 5,32 5,36 0,31 14,44 7,43 4,42

Rendas provenientes do trabalho e da previdén@afas que impulsionaram o
crescimento da renda total que alcancou 5,36% mkaséndo superado em termos de
taxas de mudanca pelas rendas de bolsas (14,4% aiao previdenciario. Em termos
de contribuicéo relativa, ou seja, levando em cargarticipacédo de cada renda no total,
a renda do trabalho alcancou o maior indice comnpat, enquanto que outras rendas
previdenciarias contribuiram com o crescimento etala total quando leva em conta
seu peso e variagao (4,42% a.a.).

Renda Domiciliar Per Capita - Diferentes Fontes

Ocupados
Transferén Previdenci
Renda Renda Outras cias Piso a
todas as todos os rendas Publica - | Previden | P6s-piso >
Categoria Ano fontes trabalhos privadas BF cia - SM SM
2007 636,63 542,78 9,84 7,98 21,33 54,69
2003 518,64 440,42 9,51 4,44 16,36 47,9
Total Crescimento 5,26 5,36 0,86 15,79 6,86 3,37

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da PNAD/IBGE

13



Renda Domiciliar Per Capita - Diferentes Fontes
Populacgédo Total
Transferén Previdenci
Renda Renda Outras cias Piso a
todas as todos os rendas Publica - | Previden | Pés-piso >
Categoria Ano fontes trabalhos privadas BF cia - SM SM
2007 526,27 404,13 10,46 9,05 25,67 76,96
2003 428,67 328,02 10,57 4,59 18,96 66,54
Taxa
Crescimento
Total Anual (%) 5,26 5,36 -0,26 18,50 7,87 3,70

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da PNAD/IBGE

Quando comparamos com outros segmentos como aagapuiotal ou a de ocupados,
o0 crescimento da renda de cada fonte € bastankmarda dos microempresarios

embora com valores diferentes

Panorama das Mudancas de Renda

O sitio da presente pesquisa disponibiliza um bateaados interativo que
permite a cada um decompor e analisar 0os niveis enadancas de renda de
microempresarios e grupos de comparacio desde erspeptiva propria. E possivel
tracar um breve retrato de 2007 e de algumas ddamgas observadas frente ha outros
anos. E possivel analisar o crescimento da rendadif@rentes anos e caracteristicas

sécio-econdmicas, basta acessar o site da pesquisa.

'4
Panorama de Decomposicédo da Renda de Todas as Fontes

CPS/IBRE
cps PNAD 1892 - 2007

Corte Regional: Grupos:
2007
w al - Cl w
Total Total -Classe E

* Escotha spenas 2 pericdos para o comparalivo.

[ Gerar tabelas ] [ Limpar selecdo ] [ Selecionartodas

Caracteristicas Espaciais

Populagdo Tatal [[] Tipo de Cidade [] Local de Moradia

[[] Regido Geografica [] Estade [] Regiso Metropolitana

Caracteristicas Demogréficas

[] sexe [ Faixa Etaria [[] Migracae
[] corouRaca [[] Posicao na Familia [[] Maternidade
[] maora com a Mie [ Tem Mie viva [[] Tem Registro de Nascimenta

[ tlasse social

Caracteristicas Sécio-Econdmicas
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2. Mudanca de Classe Econbmica

“Metade da populacéo brasileira esta na Classe C,Mova Classe Média brasileira

abriga hoje 93,8 milhdes de pessoas.”

Um primeiro passo da presente pesquisa é estend&cassdo da pobreza
(classe E) e agora da nova classe média (Clasgar&)putras faixas econdémicas, leia-
se Classes D e A/B. Ao contrario de analises daliligzédo da parcela relativa de cada
grupo na renda total, nos fixamos na parcela daulpg@o que esta dentro de
determinados parametros de renda fixados parac@#oiodo. A presente abordagem é
similar aquela de pobreza absoluta; s6 que estapmeaEupados também com outras
fronteiras, como aquelas que determinam a entradadasse C e a saida deste grupo
para a classe A&B. Fazendo uma analogia, na arthséutiva relativa, estamos num
gréfico de pizza de tamanho fixo de 100%, onde paragrupo ganhar, outro tem de
diminuir. Na analise aqui utilizada, além da dadis#ributiva, o tamanho de pizza pode
mudar. O que esta por tras disso € que, aléem dejoem renda mais baixa terem se
apropriado de uma maior parcela relativa da pizaef@ucdo da desigualdade), a
mesma aumentou de tamanho (o crescimento). Padggamos, de um tamanho
brotinho para média. Na presente analise — nutiddinente incorreta - dividimos as
pessoas em estratos de acordo com a quantidadezdeapropriada por cada um.

A Classe C seria a verdadeira classe média brasildgueles que se acham
meio ricos nos parametros que usamos, aconselhameosgogicamente, usar o
simulador disponibilizado no site da pesquiga://www.fgv.br/cps/desigualdadpAra

ver qual a porcentagem da populacdo esta abaixma Por exemplo, no caso de
quem sofre os custos de morar na Grande Sao Paslo guatro pessoas em casa -
tamanho médio dos domicilios na capital da gareaa $enda total da familia desta
pessoa era de R$ 1064; 45,7% vivem abaixo dela. $&3ta 0 comeco da classe C,
vulgo nova classe média. Ja, se a renda total odlidafosse de R$ 4591, esta
populacao teria cerca de 92% dos brasileiros almxs. Bem vindos ao reino do meio
da Belindia! O termo Belindia se adapta bem aoiBrpsis o pequeno pais rico

representando a nossa elite — isto é a Bélgicapre@ominantemente catdlico. Nossa
elite é capitalista, é verdade, mas realizamos apitatismo com culpa de acumulacao
de capital e enriquecimento. Uma elite que, poroolado, ndo gosta de ver a

desigualdade existente espelhada nos numeros. élivobgleste simulador € fornecer
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uma balanca relativa para cada um ver o peso quente distribuicdo de renda
brasileira.

A nossa segunda pesquisa mostrou a emergénciavdalasse média como um
fendbmeno nacional. Antes do plano Real a mesmajiatimenos de um terco da
populacao brasileira: 30,9% em 1993, passa a 3€/m94995 (e também em 2003),
chegando a 47,1% em 2007. No nosso primeiro estutisse média atingia 51,89% da
populacdo nas seis principais regides metropobtama abril de 2008, tendo crescido
6,2% no ultimo ano e 22% nos ultimos 4 anos. Naiség estudo, 0 primeiro com 0s
microdados da ultima PNAD do IBGE, a Nova Classedisiéatingia 47,1% da
populacao brasileira em outubro de 2007, data dgyia que acabou de sair do forno.
Nas metropoles brasileiras, a nova classe médicb@io. Ao projetarmos aqui o
crescimento de 6,2% dos ultimos 12 meses da panpsEsquisa com a abrangéncia
nacional da segunda pesquisa, temos que 50% ddapaplbrasileira esta agora na
Nova Classe Média. A sociedade brasileira estasja tividida em meia Belindia e
meia nova classe média. Daqui a um ano quandoso#tagos da PNAD 2008 que

acabou de sair a campo se tornarem publicos, podsreérar a prova da pizza.

Definicdo das Classes

A principal caracteristica da abordagem aqui @iz € o seu nivel de
desagregacao em diferentes grupos de renda. absadiet nossas pesquisas sobre a
Nova Classe Média. Resumindo-se uma longa esaf@@xo descrita em nameros
objetivos, temos abaixo os limites das Classesaoexpressas em renda domiciliar
total de todas as fontes por més, embora mediddsreros per capita.
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Definicao das Classes EconGmicas

Renda Domiciliar Total de Todas as Fontes

Limites
Inferior* Superior
Classe E 0 768
Classe D 768 1064
Classe C - 1064 4591

Classes AeB 4591

* inclusive

Replicamos abaixo 0 mesmo exercicio para as ddaigés abordadas.

Achamos o exercicio de projecdo util pois, no an® em, estaremos,
inevitavelmente, colhendo os bons resultados @agst acima, embora o contexto seja
a partir de novembro o de desaceleracdo econémimaacchegada da crise ao pais. A
combinacéo da defasagem de um ano dos dados da BNlADeversdo econdmica ora
em curso, gera confusdo. Ou seja, nesta épocamguenvem estaremos falando de
crise, mas colhendo dados do fim da bonanca dimsadlitanos. A maneira de lidar com
esta esquizofrenia € projetar o presente, a platocombinacdo de dados mais gerais e

desatualizados (i.e., PNAD) com os mais localizadatuiais i.e., PME).

Classes Econdmicas dos Microempreendedores

A analise dos microempreendedores por diferentesses econdmicas revela
um aumento da parcela situada nas classes masA&i@a de 45% para 67% entre 1992
e 2007. A comparacado deste grupo indica que a pilatzle relativa dos
microempreendedores se encontrarem em segmentoesnda mais altos contra o
conjunto da populacdo se mantém mais ou menoseestas dois pontos extremos da
série A parcela superior cresce 49,2% nos microesapins e 50,% no conjunto da

populacdo. Embora esta relagdo tenha atingido urtopuais alto em 2003, inicio da
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fase de crescimento do tamanho relativo da clagskane alta brasileira. Ou seja, nos
altimos quatro, houve maior entrada relativa derasutformas de atividades nao
empresariais (cresceu 25,3% de Classe ABC desd) #200que empresariais no bojo
das classes econdémicas mais altas (cresceu 20,8%ske ABC desde 2003).

Os graficos abaixo vao além da dicotomia estaldeoor um mundo dividido
em dois grupos de renda e apresentam a composigoitroempreendedores por
classe econdmica.

Classes ABC (%) no Brasil - Evolucao entre 1992 e 2 007
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Classe C (%) no Brasil - Evolugao entre 1992 e 2007
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A PME usa a metodologia de painel rotativo que adwsgher informacdes nas
mesmas residéncias, perfazendo um total de oitewastias distribuidas ao longo de um
periodo de 16 meses (na sequUéncia dos meses tt+21, t+3 , t+12 , t+13 | t+14 ,
t+15). A abordagem inicial usada aqui consiste aaicular as probabilidades de
transicdo para dentro e para fora dos quatro grdpagnda per capita da sociedade,
bem como de ndo-transicdo entre estes grupos nodpede 12 meses em meses
consecutivos iniciados em Margo de 2002. Este &spangitudinal dos dados de renda
familiar per capitado trabalho nos fornecera a evidéncia empirice®&®bre o padréo
de mobilidade social observado a nivel individuwalpergunta-chave aqui é: dada a
minha classe inicial, qual é a probabilidade denamter a minha classe e a de migrar
para cada uma das outras classes outra classe?

Tracamos as seguintes comparacdes complementadasutas possibilidades
de analise no apéndice: i) comparacao entre oqmetmlo e as transicdes observadas
entre 2007 e 2008. O ultimo dos grupos analisadoseca em janeiro de 2007 e
termina a primeira entrevista em abril de 2007 dado no respectivo més 12 meses
apos. Isto nos permitird testar alguma evidenciehggada da crise externa ao pais; ii)
a comparacao entre microempresarios e o total dalggiio em idade ativa (15 a 60
anos).

Em primeiro lugar, olhando para a fotografia firdd segundo periodo (a
primeiras linhas de dados das tabelas) ha menaomempresarios (conta-proprias e
empregadores) na classe E e mais na classe ABwWsseaconjunto da populacdo em
idade ativa. A participacdo dos demais grupos ddaesdo similares. Na analise de
transicdo h4 menos histerese dos microempres&ne®s@gmnecam na classe E (52%
chance de se manter contra 57% dos demais) dosgdensais todo e de 2007 a 2008
vemos ainda menor interesse na classe E (52% cliense manter contra 57% dos
demais). As possibilidades de subir para as trémeclasses é maior em particular a
probabilidade de ir de E para A/B (5,02% contra52e8 Quando comparamos 0S
microempresarios pelos periodos em questdo notaasar probabilidade de sub. E
assim por diante. Vamos posteriormente usar estbaunco de transicdo entre classes
econdmicas para testar o efeito do Crediamigo seste&s mesmas probabilidades de

transicdo mas controladas por atributos socio-dedfiogs .
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Mobilidade Anual 2002 a 2008

MATRIZ DE DESTINO:
Mobilidade de Classe Econbmica

Periodo Todo
Matriz de Destino

Periodo final
Total E D C AB

Total 429074587 22.15 13.53 48.87 15.46

E
. 105270268 61.75 17.08 18.32 2.85
.©
g 58448367 22.36 39.62 37.36 0.66
s | C
% 200660781 7.13 8.25 78.28 6.34
= AB
& 64695171 4.1 0.54 17.72 77.64
Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da PME/IBGE

Mobilidade de Classe Econbmica
Matriz de Destino — Periodo Todo
Conta-Propria ou Empregador
Periodo final
Total E D C AB

Total 64627978 17.11 11.98 48.54 22.36

E
_ 10884473 57.46 18.07 19.45 5.02
.©
g 7783037 23.55 38.69 36.8 0.95
s | C
8 31046785 7.41 8.59 76.32 7.68
= | AB
& 14913682 4.51 0.66 18.08 76.75

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da PME/IBGE
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Mobilidade Anual 2007 a 2008 MATRIZ DE DESTINO:

Mobilidade de Classe Econbmica

2007 a 2008
Matriz de Destino
Periodo final
Total E D C AB

Total 29495398 17.8 13.07 52.45 16.69

E
. 6129938 60.06 17.63 19.01 3.3
S | D
g 4084724 16.52 42.83 40.21 0.44
o | C
'§ 14642266 5.3 6.82 81.35 6.52
= AB
e 4638470 2.54 0.53 16.16 80.77

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da PME/IBGE

Mobilidade de Classe Econbmica
Matriz de Destino - 2007 a 2008
Conta-Prépria ou Empregador

Periodo final
Total E D C AB

Total 4520712 11.8 11.88 52.65 23.68

E
_ 589392 52.8 20.83 18.03 8.34
<
g 563586 15.86 43.21 40.37 0.57
o | C
'§ 2349307 4.66 7.03 80.27 8.04
= | AB
e 1018427 2.28 0.53 15.76 81.43

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da PME/IBGE
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3. Dindmica Microempresarial

Matrizes de Probabilidades de Transicao

A fonte de dados usada foi a Pesquisa Mensal dedgmdPME), de 1982 a
1996. Durante o periodo 2002-2008, a PME coletoos&ias mensais de uma média de
qguase 40 mil domicilios nas seis regibes metrapwis. A PME usa a metodologia de
painel rotativo similar a que é adotada no CurRaiulation Survey (CPS) americano.

O esquema de amostragem do PME busca coletar isf0eB nos mesmos
domicilios nos meses t, t+1, t+2, t+3, t+12, t+H#3,4, t+15, perfazendo um total de
oito entrevistas distribuidas ao longo de um peridel 16 meses. Por exemplo, se um
domicilio foi inicialmente entrevistado em marco I#96, as outras entrevistas serao
realizadas em abril, maio e junho de 2006 e maabdl, maio e junho de 2007. A
informacdo longitudinal foi obtida através da cdenacdo das informacdes dos
mesmos individuos em diferentes instantes do tenifgia analise utiliza as
informacdes longitudinais de individuos que forameervados um ano a parte.

A matriz de transicdo abaixo apresenta as probablidis de um individuo estar
nas diferentes posi¢cdes na ocupacdo, condiciongo@sigdo na ocupacdo no més
anterior. Por exemplo, um trabalhador da regiaaapetitana de Sdo Paulo que era
sem carteira num més tinha 16,81% de probabilidigdse tornar um com carteira no

més seguinte.
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Tabela - Tabela de Probabilidades Condicionadas deransicdo (%) - Saida Brasil Metropolitano Entre P®i¢cdes na Ocupacéao - Dada a

Posicao Inicial na Ocupacao (Média 2002-2008)

Mobilidade Trabalhista

Periodo final
Empregad
Matriz de Destino oS-
Empregad | Empregad | funcionari N&o
0S -com | 0s-sem 0S Conta- |Empregad | remunera | Desocupa
carteira carteira | publicos | proprias or dos dos Inativos
Periodo inicial
Empregados - com carteira 80,22 4,88 2,46 2,27 0,64 0,05 3,9 5,01
Empregados - sem carteira 22,25 42,89 3,07 10,37 1,88 0,46 7,04 10,57
Funcionarios publicos 11,5 4,66 78,75 0,82 0,36 0,01 0,89 2,89
Conta prépria 5,43 8,52 0,34 64,61 573 0,51 2,64 10,37
Empregador 4,89 5,61 0,42 20,56 62,9 0,78 0,95 3,67
Nao remunerados 5,36 13,76 0,38 15,91 6,36 28,89 5,22 22,31
Desocupados 17,57 13,07 0,64 7,31 0,51 0,28 28,67 28,32
Inativos 4,59 5,43 0,45 4,76 0,38 0,41 7,88 74,14

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da PME/IBGE
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Dinamica Ocupacional

Probabilidades Anuais de Mudancgas

2002 a 2008
Permanne
Probabilidade ncia Mudancas Destinos pPestinos
Posicéo Inicial CE)nt.a— Empregad
Todas Todas Proprias |or

Empregados - com carteira 80,22 19,78 5,43 4,89
Empregados - sem carteira 42,89 57,11 8,52 5,61
Funcionérios publicos 78,75 21,25 0,34 0,42
Conta prépria 64,61 35,39 64,61 20,56
Empregador 62,9 37,1 5,73 62,9
Nao remunerados 28,89 71,11 0,51 0,78
Desocupados 28,32 71,68 2,64 0,95
Inativos 74,14 25,86 10,37 3,67

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da PME/IBGE

Dinamica Ocupacional

Probabilidades Anuais de Mudancgas

2007 a 2008
Permanne
Probabilidade ncia Mudanca Destinos Pestinos
Posicao Inicial Cf)nt'a— Empregad
Todas Todas Proprias |or

Empregados - com carteira 82,6 17,4 5,09 5,76
Empregados - sem carteira 43,82 56,18 7,3 4,96
Funcionérios publicos 81 19 0,36 0,69
Conta prépria 69,15 30,85 69,15 19,24
Empregador 65,93 34,07 5,09 65,93
Nao remunerados 30,87 69,13 0,56 0,6
Desocupados 28,92 71,08 1,82 0,41
Inativos 77,14 22,86 8,99 2,38

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da PME/IBGE
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A intensidade relativa dos fluxos existentes ediferentes estados de origem e de
destino pode ser observada através das céluladdadaagonal da matriz. Enquanto, os
valores na diagonal da matriz captam o grau deiméle cada estado. A analise das
matrizes de probabilidade pode ser dividida em divisis, a saber:

Andlise Diagonal (risco ocupacional)capta o grau de absorcédo de cada estado.
Por exemplo, a partir do complemento desta prolblabliés podemos verificar qual € o
risco ocupacional das atividades microempresarias.

Andlise Linha (destino): permite analisar a probabilidade de mudanca de uma
dada posicéo inicial para todas as outras demaigdes na ocupagao. Como exemplo,
vale citar que através dessa analise pode-se ficantis movimentos dos conta-propria
que se tornaram empregadores, isto &, nascimemicdgempresas empregaddras

Comparamos a matriz de transicbes de 12 meses @ £2@008 com a dos
dados comecados nos meses individuais compreendidos janeiro a abril de 2007
com o0 mesmo periodo em 2008.

Andlise da Diagonal da Matriz de Probabilidades de Transicao
(complemento: risco ocupacional)

No ultimo ano de andlise, o anuncio da crise javastolocado desde fora do
pais. A comparacdo de periodos revela uma surpretmdfrente ao contexto
internacional de crise anunciada e de desaceledagipaises desenvolvidos, reducdo

de riscos ocupacionais em todos os segmentos dimduwede trabalho.

2 Ha ainda aAnélise Coluna (origem) permite captar qual é a origem das diversas Pesiqa
ocupacdo. Como exemplo, podemos verificar em qudidaeos empregadores tendem a se tornar
desempregados, isto € uma modalidade de encer@oepequenos negocios.
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Reducao de Risco Ocupacional 2007a 2008 em relagédo a 2002
2008

0,16 14 7%
13,7% — 13,1%

0,14 1 — 11,8%
0,12 - —

0,1 8,9%
0,08 —
0,06 —
0,04 +— 2,9% ||
0,02

A tabela analisa as probabilidades de transicatatb@lhadores que mantém
sua posicéo inicial durante dois periodos consexsiti

A analise desta tabela nos permite verificar quaprababilidade de um
trabalhador manter a sua posi¢do na ocupacao. edamer uma leitura desta variavel
como representativa do risco da posi¢cao na ocup&giacexemplo, a probabilidade de
um trabalhador conta-propria continuar na ocupaeaconta-propria no més seguinte.
Podemos classificar os trabalhadores que manténpasigdo inicial na ocupagdo em
trés grupos basicos:

(i) Os trabalhadores sem carteira (56,2%), os dessgados (71%) e os nao-
remunerados (69%) sdo os estados mais instaviisg,isaqueles que apresentam a
menor probabilidade de manterem o seu status liniEianteressante ressaltar que o fato
destes estados precarios apresentarem uma altddaradanca tende a atenuar as suas
conseqiiéncias em termos de bem-estar 3oEial outras palavras, quando n&do se pode
piorar, o atributo risco deve ser visto como umaligade.

(ii) Os trabalhadores com carteira, os servidon@sli@os e os inativos sdo 0s
mais estaveis com probabilidades anuais de perm@néodas acima de 75%, e

consequentemente de mudanca abaixo de 25%. Oadnéatigde dificil analise pois

% A literatura reconhece que as conseqiiéncias dedantea taxa de desemprego sdo aliviadas por uma
baixa duracdo do desemprego. Embora, deva-seteesgak grande parte dos desempregados migram
para a inatividade (25.3%). Tal estatistica podeirgerpretada como uma medi¢do do fenémeno do
trabalhador desencorajado.
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engloba tanto o fendémeno do trabalhador desendara@mo pessoas que estao fora da
oferta de trabalho por op¢ao ou idade (estudarapssentados) .

(iif) Os trabalhadores por conta-propria e 0s emgeres estdo numa posicao
intermediaria entre os dois grupos citados acinma pmbabilidades de permanéncia de
65% e 63% consequentes riscos de mudanca de 35%86ge r@spectivamente. Este
resultado nos fornece indica¢des preliminares de ayuisco de renda (e de crédito)
associado as atividades dos pequenos empresarastainte superior a observada para

os trabalhadores formais.

Uma Interpretacao das Diferencas de Risco Ocupaciah

A hierarquia existente entre as diversas atividadesrcidas pelos
microempresarios pode beneficiar a analise dasapilddades de transicdo. Esta
ordenacgdo nos leva naturalmente as implicacfeslands que solu¢des de canto podem
ter sobre as probabilidades de transigao.

Podemos listar, a partir da primeira tabela aptaganno texto quatro estados
ligados a posicdo na ocupacdo de microempresamosomlem decrescente de
precariedade com as respectivas probabilidadesadsi¢do no estado entre parénteses:
Empregadores (37%), Conta-Proprias (35%), Deseragosy(71%) e Inativos (25%).

Notem que 0s extremos do espectro de posicdes umpagio apresentam
probabilidades de transicdo mais baixas. Uma prariaterpretacdo mais simples das
solugdes de canto baseia-se no fato dos extremesmiztro s6 poderem ser alterados
numa soé direcdo. Por exemplo, um empregador beed&locndo muda de posi¢cdo na
ocupacao, enquanto um conta-propria bem-sucedide pe tornar um empregador.
Quando os choques sédo adversos existe a posdikilida mobilidade ocupacional
descendente para ambas as ocupac0es. Isto €, enqgeampregadores s6 podem cair
no espectro ocupacional, os conta-proprias podemosenentar em ambas as diregdes.

Similarmente, os inativos tendem a sair do seudesiticial procurando uma
ocupacao (isto &, se tornando um desempregada)aeioqo desempregado pode tanto
desistir de procurar emprego (isto €, se tornafnativo) como pode achar a ocupacgao
qgue procura (isto é, se tornar um ocupado). Esitelalidade de movimentos confere
uma maior mobilidade total ao conta-prépria em gé@ba ao empregador e ao
desempregado em relagcéo ao inativo.

O fato do estado inicial dos conta-proprias e deenhpregados poderem ser

afetados por choques positivos e negativos tamb#éplica que, em geral, estas
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ocupacdes estdo mais perto da margem onde ocortw@hangas ocupacionais. Em

contraste, a assimetria dos movimentos dos empregme dos inativos tendem na
média a distancia-los da margem de mudanca ocugdckor exemplo, um inativo que

se torna mais desencorajado a procurar empregaumpad de algum choque exdgeno
adverso, ndo muda de posi¢cdo na ocupacdo pois estd no extremo do espectro
(argumento de assimetria). Se este choque advesaparece, ele ao voltar ao ponto
inicial também nado procura emprego. Ou seja, congran de desencorajamento a
procura de emprego pode estar indefinidamente Idogevel onde o individuo decide

comecar a buscar emprego, mesmo choques positivos/el de encorajamento podem
ndo produzir mudangas ocupacionais (isto €, seogueh positivo ndo for grande o

suficiente para leva-lo a ultrapassar a margemubanta para o desemprego).

O argumento é mais claro no caso de empregadodes oc®nta-proprias. Um
empregador que recebe um choque positivo pode idemmdtratar um empregado
adicional, ndo acarretando mudancas no seu stawysaconal. Enquanto o conta-
propria que decide contratar um empregado estadmaphente fazendo a transicdo em
direcédo a posicdo de empregador (argumento deetsisim

O argumento de solucdes de canto também é maiso dive caso dos
empregadores. Pois o status ocupacional ndo nosmafnada sobre o numero de
individuos que a unidade emprega. Um choque adwesdada magnitude tende a
afetar mais o status ocupacional de um conta-@duuii de empregador com um soO
empregado do que o de um empregador com multiphpsegyados. Pois o ultimo pode
sempre se ajustar demitindo todos os seus empregano excecdo de um, sem que
ocorram mudancas de estado ocupacional. Este mépmaode ajuste sé acarreta
mudancas de posi¢cédo na ocupacao de empresas deampregado ou de empresas de
conta-proprias (argumento de solucao de canto).

Em suma, empregadores e inativos tendem a apresengamenor mobilidade
ocupacional que seus pares adjacentes, contagmsOp® desempregados
respectivamente, tanto pela assimetria das pddsitdds de ajuste como pela ocorréncia
de solucdes de canto. Ambos os efeitos decorrefatdalas posicdes de empregadores

e de inativos estarem no extremo do espectro omIzc

Analise Linha (ou de destino) dos conta-proprias
A tabela analisa as probabilidades de transica endividuos inicialmente

indicados como conta-prépria em direcdo as difesepbsicdes na ocupacao.
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De acordo com esta tabela, os individuos queiteamsle conta-propria para
as demais posi¢fes na ocupacao totalizam no s¢untmrem média 35,4% nos dois
universos analisados e dividem-se entre trés bpsgos:

(i) Os trabalhadores conta-propria que migram pagosicao de empregador.
Este seria um sinal de crescimento da atividadeGeuira exercida. A idéia aqui
presente é que a decisdo de contratar pelo menossmpregado sinalizaria o
crescimento das atividades empresariais. Apesaadeonstituir o Unico indicador do
potencial de desempenho da atividade dos contatasopele € um dos poucos
pesquisados nas pesquisas domiciliares tradici@na@ssui como vantagem adicional
medir a capacidade de geracdo de emprego dasaadg@dutonomas ja estabelecidas.

Os pequenos empresarios em expansao represent@#ndb, contingente dos,
inicialmente, conta-préprias. O percentual de novpsgquenos empresarios
empregadores, ex-conta-proprias, € menor no pededanalise 2007-2008 do que a
média das demais regiées metropolitanas brasilgjuesse situa em torno de 5,1%. Este
resultado indica uma menor prosperidade dos autésam periodo recente em relacéo
a media do periodo 2002-2008.

Cabe aqui ressaltar a baixa ponderagdo atribuiddtiawo periodo no periodo
todo considerado. Ou seja, a nossa medida de graaradperidade - capacidade de
geracdo de empregos - dos autbnomos é pouco afettmlaltimo periodo de quatro
meses.

(i) Cerca de 11,67% dos, inicialmente, conta-pe&pmigram para estagios
considerados mais precarios, como os trabalhaderasarteira, os desempregados e 0s
nao-remunerados. Esta mesma estatistica se situaresnde 9,68% para o periodo
total. Desse modo, apesar da maior mobilidade alsaltnadores conta-prépria no
periodo recente migraram menos para 0s estagi@sprearios.

(i) Por fim, os 5,45% restantes dos conta-proppeulistas migram para
atividades como trabalhadores com carteira e faadcios publicos e outras atividades
nao definidas. Estas transicbes ndo permitem umgpa@cao da qualidade relativa
destas posicdes finais em relacdo as assumidas qulta-proprias. De qualquer forma,
estas transi¢cdes representam uma mudanca na retag#atual de trabalho e, portanto,
encerram um tipo de instabilidade enfrentada pelé@nomos paulistanos.

Em suma, o periodo recente de 2007 a 2008 analesadi@rmos de transi¢cdes

ocupacionais apresenta a0 mesmo tempo menor pdEpermas também menor
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decadéncia e maior prosperidade entre os inicidBnantbnomos do que as demais

regides metropolitanas brasileiras

Box: Ranking Internacional de Intencdo de Aberturade Negdcio.?
Utilizamos aqui dados de pesquisa inédita nos<aetidro de Politicas Sociais feita para
o Banco InterAmericano de Desenvolvimento (BIDxua&ldos diretamente pela equipe
do CPS a partir dos microdados do Gallup World Ronl2007. Esta pesquisa contem
perguntas sobre as atitudes individuais acercaati®svaspectos subjetivos da vida
incluindo percepcgdes relativas ao empreendedoridsnoa primeira questao relatiya
intencdo de abertura de negdcios nos proximos mseies respondida por todas|as
pessoas entre acima de 15 anos entrevistada. eflpeesos o ranking desta variavel.
Cuba ocupa o primeiro lugar deste ranking o queetakepresente a transicdo em
direcéo a reentrada do capitalismo na ilha. O Bfigsira em 55° lugar num total de 100

paises.

Intencdo de abertura de negdcios nos proximos semeses
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Fonte: CPS/FGV Processando os Microdados do Gdllogdd Poll 2006 — Projeto BID pela FGV
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Voce pensa em abrir Negdcio nos préximos 12 meses?

Rank

1-
2 -
3 -
4 -

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados do Gallup World Poll 2006 - Projeto BID

Pais

cuba
philippines
sierra leone
malawi

sri lanka
laos
thailand
haiti
indonesia
bangladesh
angola
montenegro
ghana
zambia
niger
mozambique
nigeria
bolivia
uganda
cambodia
burundi
tajikistan
nicaragua
venezuela
tanzania
china
serbia
colombia

dominican republic

ecuador
chad
albania
malaysia
mali
cameroon
honduras
togo
guatemala
kosovo
azerbaijan
benin
mauritania
senegal
mexico
rwanda
peru
paraguay
el salvador
brukina faso
nepal

%

82,52
79,49
79,02
68,89
67,00
66,01
63,24
62,99
61,60
60,72
60,61
57,98
55,96
54,85
52,44
52,36
52,07
51,86
50,86
50,68
50,57
49,55
49,53
49,28
48,78
48,66
48,31
48,09
47,68
47,66
47,50
47,36
47,31
47,06
46,83
46,74
46,56
46,40
46,21
45,23
44,64
44,31
43,57
43,25
42,94
42,84
42,23
42,19
42,03
41,83

Rank

51 -
52 -
53 -
54 -
55 -
56 -
57 -
58 -
59 -
60 -
61 -
62 -
63 -
64 -
65 -
66 -
67 -
68 -
69 -
70 -
71 -
72 -
73 -
74 -
75 -
76 -
77 -
78 -
79 -
80 -
81 -
82 -
83 -
84 -
85 -
86 -
87 -
88 -
89 -
90 -
91 -
92 -
93 -
94 -
95 -
96 -
97 -
98 -
99 -
100 -
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Pais

zimbabwe
kenya
afghanistan
costa rica
brazil
macedonia
panama
madagascar
algeria
uzbekistan
botswana
armenia

bosnia herzeg:

chile
moldova
argentina
kazakhstan

trinidad & toba

south africa
ukraine
kyrgyzstan
ethiopia
yemen
uruguay
bulgaria
cyprus
estonia
georgia
taiwan
myanmar
new zealand
lithuania
croatia
singapore
latvia
ireland
hong kong
belarus
south korea
russia
portugal
puerto rico
switzerland
norway
vietham
austria
finland
slovakia
jamaica
slovenia

%

41,26
40,96
40,68
40,42
39,30
39,24
38,38
38,01
37,82
37,39
36,16
34,75
32,30
31,94
31,81
31,51
30,84
30,65
30,23
29,27
29,03
28,63
27,36
26,41
25,22
24,90
24,25
24,12
23,76
21,69
21,67
19,00
17,66
17,44
17,17
16,95
16,74
16,19
15,79
15,71
15,69
15,42
14,45
13,62
13,11
11,85
11,28

8,20

7,70

4,99



4. Impacto do Crediamigo

Andlise de diferencas-em-diferencas

Lucro

Uma dificuldade da analise de dados de um prog@ma o CrediAmigo € a
falta de referéncia extern&.preciso comparar o desempenho dos clientes dpgma
com o de um grupo de controle local, pois a ecoadmasileira, e a nordestina em
particular, apresentou crescimento acima da métienal até o final de 2007. Optou-
se aqui por utilizar como controle, inicialmente,umidades de trabalhadores por conta
prépria e empregadores da Pesquisa Mensal do ElmP84E) que atuam nas regides
metropolitanas de Recife e de Salvador. Para sgache desempenho relativo dos
pequenos empresarios metropolitanos nordestinosgeal, vis-a-vis a clientela do
CrediAmigo, foram analisados os movimentos das istggi variaveis: i) o lucro do
negocio baseado na renda individual do microempoesé negdcio; ii) a probabilidade
do negdcio crescer de conta-propria para empregetdamrés da contratacdo de novos
funcionarios que é uma medida de desempenho emptgsavado como de geracédo de
externalidades sociais. iii) mudanca de classe@uma baseada na renda per capita da
familia do empresério.

Mais formalmente, a andlise das mudancas do lutdicd a natureza do
trabalho exercido pelos trabalhadores por contgprigrée empregadores. Essas
mudancas podem ser calculadas a partir do carétgrachel rotativo da PME e do
CrediAmigo. Ou seja, o fato de a PME e o CrediAnpgomitirem o acompanhamento
dos mesmos individuos, de suas empresas (ha PMBEhad) e de suas familias por
curtos intervalos de tempo (um ano na PME) e ptervalos mais longos (no
CrediAmigo) possibilita isolar alguns dos impaatesnémicos do CrediAmigo.

A limitacdo maior do exercicio aqui proposto é géfiga, pois a PME cobre
apenas as sete maiores metropoles brasileiras ensom Grande Salvador e o Grande
Recife no Nordeste. Por outro lado, o tamanho dasaiamda PME, com cerca de 36 mil
domicilios mensais; a flexibilidade de escolha terajy em funcéo da disponibilidade
mensal até o final de 2007; e principalmente otear@ngitudinal da pesquisa, que
permite 0 acompanhamento dos mesmos domiciliosrento, dos mesmos individuos,
negocios dos membros familiares e familias ao lalgtempo, justificam essa escolha

da PME como grupo de controle.
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Como a amostra da base do CrediAmigo envolve aladas com empréstimos
em 31 de dezembro de 2006, trabalhou-se com urekaj@mporal de um ano -- e com
individuos que entraram no programa ao longo dé& 20fbram observados 12 meses
depois, respeitando a estrutura longitudinal da Pé®Bforme detalhado no anexo I. A
rigor, a PME permite analisar janelas de um a 16esiemas a pesquisa ficou restrita a
uma janela gregoriana de um ano para se poderriddror com flutuagcbes sazonais.
Cumulativamente, por se trabalhar com um periodente, evitou-se uma seletividade
maior da amostra, 0 que ocorreria se fossem edeslidatas iniciais de empréstimos
anteriores a amostra da PME, que corresponde a Grédades, enquanto a clientela do
CrediAmigo é de 3.894, também observadas nos awitop do tempo no intervalo de

um ano.

Lucro

Um primeiro conceito de desempenho empresariabg@BE oferece € o lucro
bruto, captado através do conceito de renda dallallle empregadores e de unidades
por conta prépria. Na verdade, a nova PME oferewes dnedidas de lucro: o lucro
efetivo, mais no sentido de caixa, referente aoanésrior a realizacdo da pesquisa, e 0
lucro habitual, que tira varia¢cdes extraordindri@esolvemos comparar o lucro de
clientes do CrediAmigo com ambos 0s conceitos,na die testar a robustez dos
resultados encontrados. Uma limitacdo dos doiseitmsceé que na PME, assim como
nas Pnads e nos censos demogréaficos, ndo ha redodambalho negativas, que
corresponderiam a um prejuizo econdmico e que @rona pratica em pelo menos 5%
dos resultados analisados da ECfNBe toda forma, a andlise aqui acaba sendo
conservadora em relacdo ao desempenho das unidadesmpresariais clientes do
CrediAmigo, pelo menos no que tange ao nivel degltados. Apesar disso, o lucro do
CrediAmigo € aproximadamente duas vezes superregmrtados na PME, R$ 1.711
contra R$ 850. Em termos de variagdo no periodbsada, o lucro dos clientes do
CrediAmigo passa de R$ 1.683 para R$ 1.737, cantlecréscimo de R$ 860 para R$
847 do lucro habitual (e de R$ 861 para R$ 84Qudmlefetivo) das unidades cobertas
pela PME, o que revela um diferencial de desempenho

A andlise controlada pelas caracteristicas colacaalapartir de equacdes

mincerianas de lucro comdummiesinterativas de periodo e amostra revela um

“ Ver problemas associados & mensuracéo de preptizags da Ecinf no capitulo 6.
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diferencial de desempenho habitual de 7,7% comajpr\de 2,1% dos clientes ativos
do CrediAmigo vis-a-vis outras unidades cobertas pela PME com atributos
socioecondmicos. A mesma comparacao para o cak@meefetivo sobe para 9,1%,
com p-valor de 0,8%. Portanto, a analise comparateperformanceaponta para um
diferencial de retornos de cerca de 8% ao ano. Gabkrar que esses resultados se
referem as unidades produtivas situadas nas gramete§poles nordestinas no periodo
de dezembro de 2005 a dezembro de 2006.

Como se chegou a um diferencial de desempenhocde huuto crescente das
clientes em relacdo aos clientes do CrediAmigoedeacde 3,9% a favor delas, aplicou-
se exercicio semelhante aos dois conceitos de daf®ME tomados isoladamente --
equacdes mincerianas de lucro coammiesnterativas de periodo e sexo. Nesse caso,
nao s6 os niveis de lucro bruto delas foram 57%onesnque os deles como o
diferencial de género aumentou ao longo do tem@%,/no caso do lucro habitual, e
8,5%, no caso do lucro efetivo, ambos significativam nivel de 90%. Em suma,
enquanto o diferencial de lucros entre mulheresmeems aumenta no caso da amostra
da PME, cai no caso dos clientes do CrediAmigogreaindo a interpretacdo das
microfinangas como um instrumento para a diminuigas desigualdades trabalhistas
associadas a género. Heuristicamente, o microoréelit geral, e o CrediAmigo, em
particular, funcionam como fonte de financiamerdacdamada revolucéo feminina ora

em Curso.

36



Tabela : Comparacao entre dados da PME e do CrediAmigo sobre

Regides metropolitanas de Salvador e Recife

Regido Metropolitana de Salvador e Recife

Total

Sexo

Homem

Mulher
Escolaridade

Sabe ler e escrever - sem instrugéo
Educagéo- 1° grau
Educacéo - 2° grau
Educacéo - superior
Ignorada

Tamanho empresa
1 a 4 pessoas

5 pessoas ou mais
Né&o aplicavel

Setor atividade
Comércio

Industria

Outro

Regido Metropolitana
Recife

Salvador

Periodo

2005

2006

Fonte: CPS/FGV através do processamento dos microdados do CrediAMIGO/Banco do Nordeste e PME/IBGE

Expansao do Negdcio

Um Jltimo exercicio comparativo entre os clientes @rediAmigo e o0s demais
microempresarios de Recife ou Salvador, em consigiEserviveis apontadas nos
demais exercicios iguais, se refere a probabiliddalgpequeno empresario que era

inicialmente conta-prépria tornar-se empregadoom@ dissemos isto implica que os

contratarem mais empregados tém ndo s6 desempenpesarial privado, como

geracdo de externalidades sociais (isto €, 0 empdeg pessoas no negocio). Os
resultados sdo, qualitativamente, similares acsriantés. Aqueles que estavam conta-
proprias e eram clientes do CrediAmigo tiveram ckarde transicao para a posi¢ao de

empregador 12,5 maiores do que a populacdo de enign@sarios, em geral, com as

lucro

Pesquisa Mensal do Emprego

Clientes do CrediAMIGO

Lucro bruto Lucro bruto Lucro

Total % efetivo habitual Total % bruto
6812 100.00 850.43 853.17 3894 100.00 1710.59
3976 58.37 1044.62 1049.66 1562 40.11 2015.19
2836 41.63 578.22 576.93 2332 59.89 1506.56
10 0.15 188.53 229.76 66 1.69 1227.20
3014 44.25 416.89 422.14 2292 58.86 1480.99
2494  36.61 853.06 850.62 1460 37.49 2040.24
756 11.10 2848.79 2889.62 54 1.39 2797.33
538 7.90 482.68 490.00 22 0.56 2536.06
5998 88.05 645.16 649.19 3377 86.72 1745.42
814 11.95 2364.83 2401.28 52 1.34 1688.85
465 11.94 1460.06
2795 41.03 727.78 725.97 3768 96.76 1701.75
1531 22.48 660.61 665.03 26 0.67 3980.17
2486 36.49 1105.75 1113.26 100 2.57 1453.22
3224 47.33 810.25 808.16 2492 64.00 1467.87
3588 52.67 886.60 894.17 1402 36.00 2142.01
3406 50.00 860.85 859.62 1947 50.00 1683.35
3406 50.00 840.11 846.82 1947 50.00 1737.82

7

sem patrdo e sem empregados (isto €, os traba#fsadwor conta-prépria) ao

mesmas caracteristicas observaveis.
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Mobilidade entre Classes Economicas

Damos aqui continuidade as analises multivariadasndbilidade abordadas
anteriormente, aqui entre classes econdémicas cfmmoona comparacao direta entre as
familias do CrediAmigo com as familias da PME pasdvador e Recife entre 2005 e
2006, controladas por caracteristicas comuns tammocgénero, idade, faixa de
escolaridade, tamanho de empresa, setor de atvigladgiao. Usamos aqui para este
fim um modelo logistico multinomial ordenado cofdod por estas variaveis. A
variavel de impacto relevante é aquela que ideatge o microempresario nordestino e
sua familia ascendem para outra classe econdnooa,ntais intensidade funcdo do
crédito. A variavel de impulso crediticio € aquptzala pela variavel dummy que
identifica se a informacg&o provém ou nao do setimrinal metropolitano de Salvador e
Recife (i.e., sim é da PME) ou se mais especificaengorovém de cliente do
CrediAmigo (i.e., ndo é da PME). Num primeiro madela posi¢do, em geral, no
segundo periodo a variavel de impulso de créditositiva e significativa a pelo menos
1% de significancia. A fim de se estabelecer uoraparacdo em condi¢cdes de maior
paridade, condicionamos o status do segundo pe@dodariavel representativa pela
classe econbmica do primeiro periodo. A pergunta«ehaqui pode ser colocada da
seguinte forma: com mais acesso a crédito a pbdaié de ascensdo econdmica
familiar seria maior? Neste exercicio ndo rejeitan@ hipotese de que para 0s
microempresarios nordestinos com a mesma educg&aero, idade, setor de atividade,
tamanho de empresa e metropole de atuacdo quearmestaicialmente em 2005 nas
Classes E, D ou C, o0 acesso ao CrediAmigo propmoaionaiores probabilidades de
progressao nas escala de classes econdmicas.gRalaesagque estavam inicialmente na
classe A/B o efeito € oposto.

A andlise das matrizes de transicdo sem contraesi@smo periodo da uma
pista dos resultados encontrados.
Desde a classe E, a probabilidade de ascensaaskeglecondmicas entre os clientes
do CrediAmigo foi de 54.72% (i.e. 100% menos 028% que continuaram na mesma
classe) contra 38,82% dos microempresarios.
Desde a classe D, a probabilidade de ascensadieloes do CrediAmigo foi 36.92%
contra 34.03% dos microempresarios em geral dedRecalvador .Ja a probabilidade
de descenso em direcdo a classe E € quase umntergar entre os que captaram

empréstimos no CrediAmigo 8,6% contra 24,72%.

38



Desde a chamada nova classe média (classe Chabpidade de ascensédo dos
clientes do CrediAmigo foi 9,95% contra 7,55% doisroempresarios em geral de
Recife e Salvador . Nesta faixa intermediaria adgqudos clientes do CrediAmigo
também é mais frequente 18,45% contra 16,41% domonde microempresarios.

Finalmente, desde as classes mais altas A e Basvisbnjuntamente a
probabilidade de descenso é quase 50% maior entrkeates do CrediAmigo 46,84%

contra 38,76% dos microempresarios em geral.

CIENTES DO CREDIAMIGO

Periodo final
Classe E | ClasseD | Classe C ClisBse
Classe E 45.28 49.06 5.66 0
© | Classe D 8.6 54.48 36.56 0.36
é Classe C 0.97 17.48 71.6 9.95
§ 25‘35& 0 0 46.84 53.16
POPULACAO TOTAL
Periodo final
Classe E Classe D Classe C Clzsése
Classe E 61.18 23.06 14.14 1.62
2 | Classe D 24.72 41.24 33.47 0.56
'_g Classe C 5.45 10.96 76.05 7.55
§ 25‘35& 1.8 0.45 26.52 71.24
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Box: Raca e Mudanca

A literatura econémica norte-americana tem se peaglo: Por que existem t&o
poucos empresarios negros? Por gue esses poucomedms bem-sucedidos? |A
situacdo brasileira nesse aspecto era ainda po. B Neri (2003) analisaram |a
mobilidade ocupacional dos afro-brasileiros (negeopardos). Concluiram que sua
mobilidade ocupacional para niveis altos é men@nda comparada a dos brancos.
Calculamos as probabilidades de transicdo entezedifes posicdes na ocupagao enptre
1991 e 1996 para os diferentes grupos raciais tr gk perguntas retrospectivas
constantes do Suplemento da PME/IBGE de 1996.0sJdados recentes demonstram
que a proporcdo de microempresarios negros quecladse meédia ou alta (isto |é,
classes A, B ou C nas metropoles) cresce 34% 2608 e 2008, enquanto os brancos

crescem 16% no mesmo periodo.

Mudanca
Em tempo: a proporgéo de negros, em geral, naseslds B ou C € hoje ainda de 57%
contra 74% dos brancos. Agora é a primeira vez@ass sociais que o diferencial

entre racas cai em anos sucessivos, 20% de ganh gara negros em cinco anos

% Microempresarios no Total - 6 principais Regides Metropolitanas

16,00 -
oo %
15,00 - ; ; 15,07

14,50 4
14,00 4

13,50 1 W 13,44
13,00 | , :

12,50 -
12,00

2003 2004 2005 2006 2007 2008

—&— Afrodescendentes —ll— Brancos

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da PME/IBGE

Microcrédito

Discutimos brevemente o papel desempenhado ponsldestes determinantes
primitivos no campo das garantias. Instrumentos cd&ito ndo criam, por si,
oportunidades, mas permitem que as boas oportwsdadstentes na economia sejam

aproveitadas. Uma sociedade sem-crédito é umadsaigiede oportunidades limitadas,

40



onde projetos lucrativos ndo saem do papel, onalgua e o0 vinho sdo misturados no
mesmo barril. A relagdo entre credores e devedéresarcada pela assimetria de
informacdes. O devedor tipicamente dispde de comestos e tecnologia néo
compartilhados pelo emprestador. Caso contrariemprestador seria também o
empreendedor. A oferta de garantias como lastréindmciamentos permite superar
assimetrias de informacéo, dispensando custosasdde informacgdo. Entretanto, os
ativos dos pobres ndo sédo, em geral, garantiadagatle empréstimos. Dessa forma, o
problema dos pobres ndo € sO caréncia de ativadeooportunidades, mas falta de
capacidade de aproveitar as parcas oportunidasiesrdveis.

O livro recente de Hernando de Soto nos brinda @cotro mistério, o do capital, onde
enfatiza o reconhecimento formal do direito de pgemfade dos pobres como alavanca
de garantias para a concessado de empréstimosn8eguimote, alguns tém proposto
com propriedade, a adogdo de um processo de reggi@o fundiaria urbana em larga
escala.

Entretanto, existem outros percalcos. No casolbmasia casa propria, mesmo
que regularizada, ndo é, via de regra, aceitarteggge como colateral de empréstimos.
As tristes estorias de liquidacéo de hipoteca,danoemum nos filmes americanos, ndo
habitam as cenas do cinema e da realidade nacidBaiscompensacao, qualquer
americano tem acesso a crédito, evento raro eno ip@ss. A legislacdo brasileira na
ansia de proteger os donos da casa propria daodaloetomada do imovel em caso de
inadimpléncia, acaba por esvaziar o mercado détenéd pais. E preciso derrubar esta
verdadeira “Lei seca” (sem cair nos excessasprime) que inviabiliza a tomada de
empréstimos aos pobres brasileiros.

Deve-se atentar para o uso da regularizacao fuadi@m moderacdo a fim de
se evitar ressaca do processo. O objetivo finainéeatar o direito de propriedade dos
pobres ja estabelecidos em suas respectivas ptagdés e ndo motivar invasdes que
acarretariam diminuicdo, e ndo aumento, dos dgeieopropriedade.

Outra abordagem sobre a caréncia de garantiasotbosspé a do Grameen Bank
denominada colateral social. Esta € a metodolotijiaada pelo maior programa de
microcrédito no Brasil, o Crediamigo do Banco dordéste. Neste esquema cada
membro de um grupo de tomadores de empréstimo tgavapagamento dos demais
membros do grupo. Vizinhos conhecem melhor os liedatla capacidade mutua de
pagamento do que uma financeira poderia jamaisasoAhdisposicao de se entrar num

esquema do tipo “um por todos e todos por um” m#ortudo o que os credores
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gostariam de saber sobre os devedores, sem prauvisatigar. O esquema de crédito
solidario é ilustrativo da possibilidade de solig;@emples e baratas para afrouxar a
restricdo de crédito dos pobres.

A inanicdo do mercado de crédito produtivo populampais deve-se a falta de
busca de colaterais alternativos, a influéncia @darpela legislacdo, ou da forma de
operacionalizacdo da lei, que ao tentar proteger.ercesso, o tomador, acaba por
eliminar o interesse do emprestador. No jogo doscaw@s, assim como em outros
aspectos da vida, quando um nao quer, dois naanfa@®mo exemplo, temos a
emblematica tentativa de reedi¢do da Lei da Useliaa@onstituicdo de 1988 através do
teto de 12% nos juros. Outro viés contra os tormedorais pobres do mercado, esta na
pratica que proibe liquidar, em caso de inadimpééraccasa propria, ou qualquer bem
anico oferecido pelo tomador.

Ou, na constante tentativa do judiciario de defenddomadores de maneira ad-
hoc, isto é independente da vontade dos legisladtalecomo demonstrado na seminal
pesquisa de campo empreendida por Armando CadteBRNDES. Seguindo o mote, a
escassez de crédito para pobres pode, em parex@ieada pela tentativa dos juizes de
fazer justica social com suas proprias interpretsaco

Apesar do florescimento no Brasil de iniciativasalizadas, publicas e privadas,
de provisdo de microcrédito, o volume transacionado vai atingir patamares
desejados enquanto ndo atacarmos o problema ermassal, através de inovacdes

institucionais e comportamentais no campo das gasan
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Conclusao

Mistério Nordestino e o Grameen Brasileiro

O ponto de partida foi o chamado mistério nordestastudado em Neri (2008)
e Neri e Medrado (2005), que revelou crescimentés rmaentuado do crédito para
pequenas unidades produtivas urbanas nordestinagjudo para outras cidades
brasileiras. As transparéncias de Skoufias, Leite(2008) confirmam os resultados. O
fato de o microcrédito se difundir mais nas cidaoesileiras da regido mais pobre é
admiravel, mas, para que isso seja consideradovinnde, € preciso permitir que as
boas oportunidades de negocios floresgam no lummntis. E preciso avaliar ndo so6 a
equidade como a eficiéncia alocativa da concessamidrocrédito. Nesse ponto, a
conclusao € que o CrediAmigo pode ser chamado @emeen Bank brasileiro tanto
por usar tecnologia similar de aval solidario, qaaelo foco e pelos resultados obtidos
pelo programa.

Antes de se tracar o paralelo proposto, € inteméss&@omecar pelas
ortogonalidades. Ha4 uma diferenca basica entreamn€en e o CrediAmigo. O nome
Grameen, que vem dgamou vila, significa, quando adjetivado, rural ouwia rural,
refletindo o seu foco de atuacdo, enquanto o Craijd é um programa de cobertura
urbana. Essa diferenca fundamental, porém, nao sé pdgogramas, mas do caso
brasileiro (e do latino-americano, nesse aspag@-viso caso de Bangladesh (e do
Sudeste asiatico), onde boa parte da populacapaeiular o produtor pobre, vive no
campo. No Brasil, 85,8% da populacdo moram em awdamnas (32% em cidades
metropolitanas) e apenas 14,2% habitam &reas riaisrdade que, como a pobreza
rural € maior, uma proporcdo maior dos brasilgraoisres (30,1%) mora na area rural,
mas ainda assim quase 70% dos pobres sao urbamoso Gordestino garante por si a
cobertura de mais da metade dos pobres (53,2%)sufma, no Brasil, um programa
urbano tem potencial de ganhos de bem-estar erhegdeareducdo da pobreza maiores
do que se fosse restrito a area rural. O fato @redliAmigo ser urbano reflete uma
adaptacdo a paisagem em que o Grameen tupiniqtanmssrido.

A caracteristica mais fundamental de um programeréldito bem-sucedido € o
retorno propiciado aos agentes envolvidos. Se nBagada transagao penderem muito
para o lado dos intermediarios financeiros, a &afs nao € boa para os clientes e pode,
ao fim e ao cabo, ser prejudicial ao emprestadoafrair um cliente de pior qualidade,

como no exemplo de selecéo adversa que deu o MebEtonomia a Joseph Stiglitz.
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Por outro lado, se o empréstimo embgfmeads de juros negativos, como nas
experiéncias de crédito subsidiado, o programa @asustentavel. No caso do
CrediAmigo o lucro é positivo, mas ndo abusivora-terno de R$ 50 por ano --, 0 que
gera sustentabilidade da relacdo entre clienteSrediAmigo completa 10 anos com
movimento ascendente de quem estd comecando,gmjetaxas de crescimento de
sua clientela de cerca de 30% ao ano até 2011 a twajetoria diversa daquela
assumida por programas publicos de curto prazo.

Uma das caracteristicas mais essenciais do GramBeek € sua clientela
predominantemente feminina (94%)s nimeros do CrediAmigo sao 0s seguintes: 62%
da clientela sdo mulheres contra 38% de homensiednyerte a propor¢ao entre 0s
sexos dos empreendedores urbanos, compostos ddesb#mens e 35% de mulheres.
Ou seja, as proporcdes entre homens e mulheresrathAtigo e no segmento de
nanoempresarios urbanos nordestinos estéo basitatreradas.

Mais uma vez, o crédito pode chegar mais as mudhenas isso nao significa
que elas fagcam bom proveito das oportunidadesasbpeio programa. Os dados sobre
a performancedos clientes do programa indicam que as mulheregezal apresentam
um lucro operacional 21,17% inferior ao dos homenshora, entre os dois periodos,
tenham apresentado um crescimento relativo de 4gifta do dos homens. Esse tipo
de resultado € generalizado para as demais vai@oeindmicas do negocio. Outro
dado a ser destacado refere-se ao aumento dasaes$pmiliares dos clientes, ou seja,
aguelas ndo associadas ao negocio: apesar de %218 menores nas familias das
microempresarias em relacdo as dos microempres&@gogrimeiras tiveram uma
melhoria relativa de desempenho de 2,1% em relag#o Ultimos. O consumo
representa um indicador importante do ponto dea\dst bem-estar social, na medida
que capta ndo s6 a situacdo de suprimento dassiEmEss presentes como de
expectativas de cumprimento dessas necessidad&guno. Para além dos atributos
comuns entre o CrediAmigo e o Grameen Bank, o éooretorno maior obtido pelas
mulheres é uma espécie de ponto G do microcréddimmnal.

Segundo nossa avaliacdo, as pequenas unidadestiyaedgervidas pelo
programa apresentam taxas de crescimento de fanotara de lucro entre o primeiro e
o ultimo empréstimo da ordem de 35%, e taxas deeatorde consumo familiar da
ordem de 15%, com reducdo da dependéncia de doites de rendas, sem subsidio
implicito ou explicito na operacdo. Exercicios colaidos pelas caracteristicas do

empresario e do seu negocio indicam uma melhoréfisgfiva das principais variaveis
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referentes ao desempenho dos negécios, tanto progele fluxo quanto de estoque. O
lucro bruto médio dos clientes, que era de R$ 1.J868sou para R$ 1.576, um
crescimento de 35,1%, resultado de um aumento wigarndé recebimentos de vendas
de 34,6%. A Unica variavel que apresentou redugére @s periodos foi justamente a
que ndo tem relacdo direta com a ampliagdo do @aeessrédito: houve uma reducao
de 5,6% nas outras rendas da familia, de uma ni&dRR$ 359 quando do primeiro

empréstimo do cliente para uma média de R$ 3390816, 2 que pode ser considerado
uma emancipacao de outras fontes de renda, inolasgublicas.

Além disso, verificou-se um aumento de 28,2% naspelas pessoais dos
clientes e suas familias, que em média passard®$ @64 para R$ 466, assim como de
seus valores medianos, que também se elevaramyamnnopouco menos (22,8%), de
R$ 289 para R$ 355. Uma analise controlada apamtoerescimento de 13% dessas
despesas de consumo das familias entre os periodos.

J& no que se refere as variaveis de estoque, pbalessrvar, pelo balanco, que a
média do ativo total de um cliente do CrediAmigoeapntou consideravel crescimento
de 18,1%, de R$ 20.987 no momento de sua adespmgm@ma para R$ 24.782 em
dezembro de 2006. O cliente mediano, por sua vgErinentou um incremento de
39% no valor de seu ativo total, 0 que demonstra comvergéncia entre os ativos dos
clientes do programa, isto €, uma melhoria relaties que tinham ativos mais
reduzidos.

Finalmente, é preciso comparar o desempenho dagedi do programa com o
de um grupo de controle local, pois a economiaeaginda tem apresentado crescimento
acima da média nacional, pelo menos até o finaR@@6. O lucro dos clientes do
CrediAmigo passou de R$ 1.210 para R$ 1.965, fiwaBd% acima de outros
nanoempresarios com atributos similares situadegrandes metropoles nordestinas.

O lucro do CrediAmigo é mais do que duas vezesrmrmrueles reportados na
PME, R$ 1.711 contra R$ 850, o que revela uma pelssubestimacdo dos
nanonegocios na amostra. De toda forma, o Ultinesitu que falta para que se possa
chamar o CrediAmigo de auténtico Grameen tupinigélincapacidade de promover a
mobilidade econdmica ascendente da familia do raoTpresario, que inclui a
superacao da linha da pobreza, sua entrada na ohesha e assim por diante o que sera

analisado separadamente, em detalhe, no proxinituicap
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Micro- Crédito

Conforme constatado pelos resultados do prograradifMIGO medidos em
estudos anteriores, o crédito permite que boastwpdades de negodcio sejam
aproveitadas com alto retorno privado e baixa maténcia. Utilizando fontes de
microdados externos, encontramos também o que chasnde Mistério Nordestino,
caracterizado pelo aumento de crédito no Nordasta-vis o resto do pais. O objetivo
da presente etapa da pesquisa é disponibilizar awadiacdo de impacto e do
monitoramento da economia a partir de dados dorgmog e do processamento de
outras bases de microdados oriundas de pesquisasildores como a PME e a PNAD.
Busca explorar as facetas do mercado potencialielees do microcrédito em todo
territdrio nacional e em areas especificas comfawalas cariocas, proxima etapa da
expansao do programa. O objetivo aqui € identifimencialidades do chamado setor
informal brasileiro.

Especial énfase foi dada as interacdes com pdalitidalicas diversas bem como
outros servicos de natureza nao financeira. E4sd@busca analisar o lado estrutural
de politicas compensatdrias, em particular o peaéde programas de transferéncia de
renda em ampliar o mercado de crédito e garanta porta de saida estrutural da
pobreza para individuos de baixa renda. A marcagipansdo de programas
governamentais de transferéncia de renda, entggias o Bolsa-Familia é o principal
exemplo, abarcando atualmente 11,1 milhdes deitanfuase um quarto da populacéo
do pais. Essas politicas atuam como alavanca doadwerde crédito, ao ampliar a
seguranca e o colateral dos pobres. Isto €, espegate um beneficiario do Bolsa-
Familia, com um fluxo de renda comprovado de fafieial, torne-se, aos olhos do
intermediario financeiro, um melhor tomador de e@spmos como consequéncia do

programa oficial.

Macro Crise

As séries de outras medidas de atividade tambémtapoa ocorréncia de um
boom na classe C: casa, carro, computador, créddarteira de trabalho estavam ha
poucotodos nos seus niveis recordes histéricos. A questamagoom a crisMade in
USA até quando? O nosso mercado interno, simbolipatlbbnova classe média, sera
fundamental na fase recessiva presente na buss@8@ entre 100 economistas. O livro
de Keynes de 1936 foi inspirado ndo no caso geasl muma economia em depressao,

onde o lado curto era a demanda. Ja o artigo Ca@gar@ Guerra? do mesmo Keynes
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de 1940 lida com o problema oposto: a falta de adpde de oferta. Parodiando o
“somos todos monetaristas agora” de Franco Modigliastamos todos keynesianos”,
no cenario de escassez de demanda de hoje. Agdra,oeabrir e o tapar buracos que
fazem a macroeconomia mover, citados por Keyneie-pe enterrar canos provedores
de saneamento béasico. As politicas inconscienteni@ynesianas de Getulio em 1932
- citadas por Marcelo de Paiva Abreu - do colhgueimar estoques de café irrigavam
toda economia mas, com mais intensidade, na oligargral. Como favorecer hoje o
investimento, a acumulacdo de capital e a produl@® segmentos mais pobres?
Olhando para a demanda agregada ha algumas paites wutras menos interessantes
do ponto de vista de eficiéncia e de equidade, erappctiva de curto, e de longo
prazos.

Como dizia Keynes, entre a taca e os labios hawv@ercalcos. Dependendo do
cenario crediticio, o copo de demanda a ser tragadomercados reais, estara meio
cheio, ou meio vazio. Ha que se reverter a contralgi crédito ndo sé rapida mas
sabiamente a fim de se evitar a ressaca futur&wlério recessivo presente. O costume
de se falar mais de falhas de politica do que deade, devera dar lugar a escolhas
publicas que levem o crédito mais para areas dendiamento de investimentos
produtivos mais estranguladas mas que deixem impaciciais de prazo mais longo.
Como argumentamos, o Brasil dispde de seu Gramemk, Brepresentado pelo
programa CrediAmigo que atua hoje ainda quase sixelmente no Nordeste mas
detém fatia de mais de dois tercos do mercado macde microcrédito. O programa
tem a légica privada mas é gerido por um bancoigublo Banco do Nordeste - sem
subsidio. Para aqueles que acreditam que o miditezr@ — ou deve ser pelo livro de
receitas — privado, o CrediAmigo acabou de ser @@oncomo a melhor experiéncia de
microcrédito regulado do continente americano pBID. Sinal da nova estacao
keynesiana.

Da mesma forma que nos ultimos anos observamoseas#® do microcrédito
no mundo em desenvolvimento, culminando no PrémabelNconcedido a Muhamad
Yunus e a seu Grameen Bank de Bangladesh, estamenagora em diante mais
voltados ao microseguro. Mal comparando, o micditsé uma espécie de trampolim
gue idealmente faz as pessoas superarem a linpabdeza em época de crescimento,
enguanto 0 microseguro sao as redes de protecamngeedem que as pessoas caiam

abaixo desta linha em época de decadéncia de renda.
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O Bolsa-familia representa um seguro social pdatimente capilar e valioso
em épocas de turbuléncia como as que temos pele.frlual o pais do mundo que
dispde de uma rede de protecédo social na escalaesenho similar ao Bolsa Familia?
Representa mais do que injetar poder de compraedantas maos dos segmentos mais
pobres do Brasil. Por exemplo, na ocasiao da eevacorrida a alguns meses do precgo
dos alimentos pudemos reajustar a renda de quem ntemos, numa decisao
administrativa de execucdo simples e imediata.igeale alimentos nédo representava
um problema agregado ao Brasil ja que somos exjmwda liquidos de alimentos, mas
€ um problema que, por forca da Lei de Engel, afets os mais pobres. As despesas
adicionais proporcionadas pelo Bolsa Familia s@ors#o pesquisa do Cedeplar mais
intensivamente alocadas em alimentos que seriante reentido um fome zero
voluntario pelas familias. Pudemos por intermédiaith reajuste do Bolsa Familia — &
verdade que em consonéancia com o calendario ele#gedistribuir o bolo, livrando os
mais pobres do jejum provocado pela inflagdo diosesitos.

O Brasil vem trilhando o que se pode chamar o damndo meio, nem tanto ao
Estado, nem tanto ao mercado, combinamos prograat#ais com respeito as regras
do mercado, com um governo grande, guloso e gemenas sem impeto reformista.
Como conseqliéncia, o pais ndo apresentava a dgilela velocidade do crescimento
dos tigres asiaticos, mas mais as caracteristecasndpais-baleia com movimentos mais
lentos. Uma baleia que por ter ficado encalhadardaras duas décadas perdidas, e por
ter desencalhado apenas apds 2004 goza de umarekttiEncia das autoridades
brasileiras para que ndo se perca 0 momento des&paMesmo apds 0 agravamento
da crise internacional, todas as declaracdes d@sidades no Brasil tém sido no
sentido de ndo se perder a inércia que, como dissepassou incélume ao periodo
superior a um ano de crise internacional que seirdndva. As reservas externas
brasileiras funcionam como uma gordura a mais qde ger queimada.

Fora a pujanca do mercado consumidor interno eetssvas internacionais, e
do teimoso otimismo oficial, ha outros fatores aewdores dos impactos da crise
externa no Brasil além do impacto da classe médesar da abertura externa
crescente e do crescimento do crédito recentesasilBainda se encontra pouco
vulneravel a estes canais de transmissao pois aordas uma economia relativamente
fechada e regulada financeiramente. Ou seja, @ gumépcia na fase de ouro mundial,

passa se tornar virtude em tempos magros.
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Nossa ineficiéncias e iniguidades atuais se tramsfi;m em virtudes
prospectivas se forem combatidas. A nossa caty#dria, que vinha crescendo como a
cintura de um cidadao sedentario de meia-idadengarum superavit fiscal primario.
A carga fiscal e o tamanho do estado no Brasilasgbhase um ponto de porcentagem
por ano seguindo quase a risca a sina daquele$doisigpds-40 - que ndo se cuidam —
de ganhar um quilo a mais por ano. Como conseciéncosso deslocamento de
produto ficava aquém de outros paises emergentes; agora gozamos de capacidade
de ndo submergirmos durante a tempestade finamme@iram curso. Compramos, sem
saber, um seguro para uma crise ndo anunciadao Noésio excesso de regulagédo
financeira se torna uma vantagem comparativa n@singtancias atuais. A nossa
inflacdo também apresentava algum sinal de exceesademanda o que seria
inevitavelmente desaquecido por acdo do Banco &leptisera - agora - pela acdo da
propagacdo da crise em curso. Em época de inveordmico rigoroso que teremos
pela frente as reservas acumuladas durante o eedd®mico de outrora garantem a
sobrevivéncia nos tempos de urso. O Brasil quevadtara do padréo de exceléncia
internacional pelas ineficiéncias e gorduras laealas apresentadas, se encaixa melhor

no modelito imposto pela crise em curso.

“O nosso mercado interno, simbolizado pela nova ctae média, sera fundamental

na fase de escassez de demanda.”

“O Brasil que estava fora do padréo internacional plas ineficiéncias localizadas

apresentadas se encaixa agora melhor no modelitopwsto pela crise em curso.”
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