0 Impacto.do\Cre’" iam o

CRED Bancodo i g FG
m Nordeste® ’

nuw-m roCHOn CenrmdF

WWW. fgv br!cpsfcredlamigoz




Microcrédito, Dinamica Empresarial
e Mudanca de Classe: O Impacto do

Crediamigo

WWW. fgv.br/cps/crediamiqo?

Rio de Janeiro, 24 de Novembro de 2008

Centro de Politicas Sociais
Instituto Brasileiro de Economia

Fundacao Getulio Vargas

Coordenacéo:
Marcelo Cortes Neri - mcneri@fqv.br

Equipe de Pesquisa:

Marcelo Azevedo (pesquisador externo)
Luisa Carvalhaes Coutinho de Melo
Samanta dos Reis S. Monte

André Luiz Neri
Carolina Marques Bastos
Célio Pontes
Ana Lucia Calcada
Celso Fonseca



Os artigos publicados séo de inteira responsabéidie seus autores. As opinides neles

emitidas ndo exprimem, necessariamente, o ponistieda Fundacéo Getulio Vargas.

Microcrédito, Dindmica Empresarial e Mudancga de Classe: O Impacto do Crediamigo — Sumario
Executivo / Coordenacdo Marcelo Cortes Neri. - Rio de Janeiro  : FGV/IBRE, CPS, 2008.

[31] p.

1. Microcrédito 2. Economia 3. Empreséarios 4. Dinam ica 5. Classes
Econdmicas 6. Classe Média 7. Crédito 8.Trabalho 9. Nordeste 10. Brasil

I. Neri, M.C.; Il. Fundacdo Getulio Vargas, Centro de Politicas Sociais.
www.fgv.br/cps




Microcrédito, Dinamica Empresarial e Mudanca de
Classe: O Impacto do Crediamigo

Sumario Executivo

1. Introducao

O Centro de Politicas Sociais apresentou dois esttetentes que colocaram no
mapa a Nova Classe Média brasileira que cresc&,8&3para 50% da populacao entre
2004 e 2008. O ingrediente fundamental deste pemoa expansao trabalhista. O CPS
langcou pela Editora da Fundacéo Getulio Vargasaagor novembro de 2008 o livro
“Microcrédito, o Mistério Nordestino e o Grameen Braileiro” que avalia os
desafios do microcrédito e do maior programa enmagd® no pais. O objetivo da nova
pesquisa € combinar estes diferentes ingrediemtdsroha a colocar em perspectiva o
cenario de crise crediticia atual e a agenda futenaoliticas publicas na area de criacao
e aproveitamento de oportunidades, em particulaferéa de microcrédito e de geracéo
de renda.

As principais perguntas enderecadas pela pescios@gais sao os padroes de
mobilidade econémica dos brasileiros? Qual o papelos pequenos empresarios e
do emprego formal na formacédo e consolidacdo da nawclasse média brasileira?
Qual é a importancia relativa das atividades de sudisténcia e das atividades
empresariais no bojo do grupo de microempresarios€omo identificar e apoiar o
grupo com potencial de crescimento®a proxima fase pensaremos em interfaces com
microcrédito como programa sociais do tipo Bolsa-Familia a fimn dktectar as
possibilidades de crescimento dos negoécios de sté@hsia, mas com potencial de
crescimentoQual o impacto do microcrédito na expansao do negi@ce na ascensao
econdmica familiar? Qual o impacto esperado da cora¢do crediticia em curso e
das acbGes na area de microcrédito na atenuacdo dasaceleracdo econdmica
esperada?

Estas questbes podem ser parcialmente respondidagsa da andlise de
algumasmedidas de desempenho: i) niveis e flutuacdes dasrbs dos negdcios; ii)
ou em termos familiares, através dos movimentos dalistribuicdo dos

microempresarios entre diferentes classes econdmicéi.e., AB, C, D e E). iii) e



finalmente mudancas de segmentos especificos miamg@esarios especificos em
direcéo as diferentes posi¢des na ocupagao.

Esta analise é feita por sua vez em dois niveisalzer: i) a andlise de
movimentos de agregados e por grupos especificetasdanformacdes ao longo do
tempo - por exemplo, qual a evolucao da participalg® microempresarios nordestinos
na nova classe média?; ii) um segundo tipo de snékige dados longitudinais para
seguir as trajetdrias dos microempreendedores ithdiis e/ou de suas familias ao
longo do tempo. Por exemplo, no primeiro caso @imento dos conta-propria para
atividades consideradas mais precarias como oalliedores sem carteira de trabalho,
pode indicar uma baixa qualidade da ocupacdo dea-qoapria. Similarmente, os
conta-proprias que migram para a posicdo de emgoegm indicaria um segmento
dindmico constituido de embrides das futuras mmopresas empregadoras. Ou, ainda,
voltando ao exemplo de classe econdmicas defiiol@sbase na renda familiar, qual €
a transicdo de microempresarios da classe E pdoa @ice-versa). Seria algo como:

me diga para onde vas que eu te digo quem és.

Metodologia

Tracamos um quadro nacional informativo a partiP8AD, mas as respostas
mais diretas séo tracadas a partir da andlise deadaidos publicos recentes, como a
PME, e da base do maior programa de microcréditpals, o CrediAmigo. Uma
caracteristica da abordagem aqui realizada é odesdados que acompanham a
trajetéria das mesmas pessoas fisicas e juridicasiido as informais) ao longo do
tempo. Isto permite ir além da comparacdo de fafaag estatisticas de grupos da
sociedade brasileira para tracar o efetivo padéimndbilidade individual no periodo
recente.A comparacao entre individuos semelhantes com e seanesso a crédito
entre os clientes do Crediamigo e o total do segnende microempresarios nos
permite detectar impactos do microcrédito sobre asmsao entre classes de renda
familiar, do lucro dos pequenos negocios e da prob#idade de trabalhadores por
conta propria se tornarem empregadores.

A anélise das probabilidades de mudanca entreediies estados (de lucros,
classes econbmicas e posicdes na ocupacao) poubarirad natureza do trabalho
exercido pelos conta-préprias e empregadores,svi#ananeira separada, agregada ou
subdividida em outros grupos. Estas probabilidagesansicdo podem ser calculadas a

partir do carater de painel rotativo da Pesquisaddiedo Emprego (PME). Isto &, o fato



da PME permitir acompanhar os mesmos individuospios intervalos de tempo nos
permite calcular os fluxos existentes entre difesemiveis de lucratividade, de classes
de renda familiar ou de segmentos do mercado tallra Desta forma, podemos
inferir sobrea dinamica em nivel individual dos microempresariosincluindo néo so

0s seus destinos, como também a sua origem e osassintrinsecos das atividades
microempresariais.

Substantivamente, o trabalho examina até que pmntrabalhadores por conta-
propria tendem a se tornar futuros empregadorefitonos desempregados. Dito de
outra maneira, a pergunta é se a tendéncia dgessperar ou regredir. Outra variavel
de interesse no presente estudo é o risco inepentatividades microempresariais.
Buscamos quantificar a extensao do risco ocupagienanémico e social dos conta-
proprias e dos empregadores através do calculopdasabilidades de saida de
diferentes estados.

Conforme foi apontado acima, quando mensuramagemsidade dos fluxos
entrando e saindo da posicdo de conta-prépriaengeegadores a partir de diferentes
origens e em direcdo a diferentes destinos, podeweosicar alguns aspectos
qualitativos de cada um desses grupos. Istbanalise da composicédo dos fluxos ao
fornecer medidas da intensidade do processo de cepgdo, nascimento,
decadéncia e morte das microempresas empregadorasps fornece medidas
qualitativas acerca da natureza destas unidades puativas.

Colocando o problema em perspectiva, procuramesnguir as principais
caracteristicas so6cio-econbmicas das atividadesoemtpresariais de subsisténcia
daquelas atividades com potencial de acumulacécagéal e de crescimento. A
avaliacdo da importancia assumida pelo crédit@wss outros ativos familiares ou dos
microempresarios como capital humano (escolaridadexperiéncia) permite fazer
inferéncias sobre o papel desempenhado por peliticaditicias vis-a-vis outros
atributos no desempenho das atividades empresariais

Plano do Trabalho

Além desta introducéa trabalho apresenta mais cinco secdea saber: na
segunda secdo quantificamos a evolugcdo dos grupa®empresariais. Na secéo
seguinte tratamos de quantificar a evolucado deaeratifes classes econdmicas, e da
combinacdo destas duas dimensfes através de s&ripsrais nacionais geradas a

partir da PNAD. Na secdo seguinte tracamos asmsigos destinos e 0S riscos



assumidos pelos microempresarios através de nmtizerobabilidades de transicao.
Na terceira se¢éo, analisamos a robustez das rsedidasco ocupacional das diversas
posicdes na ocupacao. Nesta secao analisamos® ddelempo de permanéncia numa
dada ocupacao sobre o risco de saida da mesmaiiNa gecéo tracamos a avaliacao
dos impactos do Crediamigo analisando os principgaibutos socio-econémicos dos
microempresarios que seguem trajetdrias diversasemoado de trabalho. As principais

conclusdes do trabalho sédo resumidas na ultimaseca



2. Microempreendedores

Microempresa € o0 termo mais popular utilizado pa@acterizar 0s
empreendimentos de menor porte, embora ndo hajamidade quanto a delimitacédo
desse segmento. Observa-se, na pratica, uma \@eieldacritérios para definir esses
empreendimentos, por parte tanto da legislacdoc#®@e quanto de instituicdes
financeiras oficiais e 6rgaos representativos dorsque se baseiam ora no valor do
faturamento, ora no numero de pessoas ocupadasgnorambos. A utilizacdo de
conceitos heterogéneos decorre do fato de a faudice os objetivos das instituicoes
que promovem seu enquadramento serem distintoaldregntacdo, crédito, estudos
etc.).

Nesse estagio, comeca a ser tracada a evolucduidaempreendedorismo no
Brasil a partir do processamento e da analiseedgusa Nacional por Amostra de
Domicilios (Pnad). A Pnad, por ser anual e nacigp@mite monitorar a evolucdo de
diversos indicadores relevanté&iste hoje cerca de 22,1 milhdes trabalhadores por
conta propria e empregadores.Este numero € inferior aos 22,33 milh6es do ano
anterior e configura a primeira queda dos ultim@sathos. Isto talvez indique que
mercado de trabalho brasileiro aléem de mais formalnos udltimos anos (2007
inclusive), como alguns apontanficou também mais fordista A taxa de
microempreendedorismo na populacéo total cai de 12% para 11,9% entre 2006 e

2007, uma queda de 2,6% nesta taxa.

% Microempresarios na Populacao Total- Evolugao 199 2 a 2007
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Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da PNAD/IBGE

A abertura dos microempresarios entre conta-préprempregadores revela
movimentos distintos. Os conta-proprias ficararAvess como proporgdo da populacao
(em 10%) enquanto o0s empregadores caem de 2,169 ®2% entre 2006 e 2007,



uma queda de 15,4% voltando aos niveis pré-1999.

Lucro e renda

lucro dos trabalhadores por conta propria entrecopados e dos empregadores. Apos
diversas flutuacdes, aumento de 1992 a 1996 e qtéd2003p lucro voltou a subir

no periodo 2004 a 2007 mas nao atingindo os mesmégeis de 1996. No periodo de

O grafico apresenta a renda individual do trabafjug nesse caso equivale ao

2003 a 2007 o aumento do lucro foi de 5,1% ao ano.

Lucro Médio Micrormpresarios no Brasil - Evolugao e ntre 1992 e 2007
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Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da PNAD/IBGE

Renda Domiciliar

média de todas as fontes de rendimentos, cujos viae partem de R$ 448 em 1992,
chegam ao auge de R$ 761 em 20@®mo se pode observar no grafiCodiferencial
de renda per capita dos microempresarios em relac&mw do conjunto da populagéo
sobe de 29,9% em 1992 para 44,7% em 2007. Ou s@atras pessoas no domicilio
ou 0 proprio microempresario estdo auferindo, em mar propor¢do, renda extra
lucro do neg6cio.O que pode abrir a possibilidade de utilizacaddodées alternativas

de renda como suavizador das flutuacbes da ateigadndomica ou como colateral

Trajetoria diferente de lucros pode ser observadamda domiciliar per capita

alternativo de crédito, voltaremos a este pontsrzade.




Renda Per Capita no Brasil - Evolucao entre 1992 e 2007

800,00 -
750,00 -|
700,00 -|
650,00 -|
600,00 -|
550,00 -|
500,00 -|
450,00
400,00
350,00 -|
300,00 ; ; ; ; ; ; ; ; ; ; ; ; ; ‘

1992 1993 1995 1996 1997 1998 1999 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007

—&— TOTAL —— MICROEMPRESARIOS

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da PNAD/IBGE

Fontes de renda per capita

Partimos do nivel e evolu¢do a cada ano da rendegpéa por tipo de renda.
Repartimos a renda dos individuos em cinco pedagafijindo a separacdo dos
beneficios previdenciarios em até e acima do psso@ado ao salario minimo,
seguindo nossa sugestdo metodoldgica e de pqglilidéca feita em 1998 - conforme a

tabela. Tragcamos a andlise das rendas dos micresamims no periodo de 2003 a 2007.

Renda Domiciliar Per Capita - Diferentes Fontes
Microempresarios
Transferén Previdenci
Renda Renda Outras cias Piso a
todas as todos os rendas Publica - | Previden | P6s-piso >
Categoria Ano fontes trabalhos privadas BF cia- SM SM
2007 761,06 641,16 16,14 10,53 26,76 66,47
2003 618,49 520,4 15,94 6,14 20,09 55,92
Taxa
Crescimento
Total Anual (%) 5,32 5,36 0,31 14,44 7,43 4,42

Rendas provenientes do trabalho e da previdén@afas que impulsionaram o
crescimento da renda total que alcancou 5,36% na m& sendo superado em
termos de taxas de mudanca pelas rendas de bolsat4,4% a.a.) e piso
previdenciario. Em termos de contribuicdo relativa, ou seja, ideaem conta a
participacdo de cada renda no total, a renda taltra alcangcou o maior indice com
patamar, enquanto que outras rendas previdencemmgbuiram com o crescimento da
renda total quando leva em conta seu peso e varidd@d2% a.a.).Quando
comparamos com outros segmentos como a populacadatoou a de ocupados, o
crescimento da renda de cada fonte é bastante préxa da dos microempresarios

embora com valores diferentes
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3. Mudanca de Classe Econbmica

Um primeiro passo da presente pesquisa é estendescassdo da pobreza
(classe E) e agora da nova classe média (Clasgar&)putras faixas econdémicas, leia-
se Classes D e A/B. A emergéncia da nova classéanéédm fendmeno nacional.
Antes do plano Real a mesma atingia menos de um ¢erda populacao brasileira:
30,9% em 1993, passa a 36,5% em 1995 (e também e003), chegando a 47,1%
em 2007.No nosso primeiro estudo a classe média atingi@9%d da populacdo nas
seis principais regides metropolitanas em abri2@@8, tendo crescido 6,2% no ultimo
ano e 22% nos ultimos 4 anos. No segundo estugdm®iro com os microdados da
altima PNAD do IBGE, a Nova Classe Média atingial44 da populacao brasileira em
outubro de 2007, data da pesquisa que acabou dedsdiorno. Nas metropoles
brasileiras, a nova classe média era 50,4%. A@fonos aqui o crescimento de 6,2%
dos ultimos 12 meses da primeira pesquisa com angéncia nacional da segunda
pesquisa, temos que0% da populacdo brasileira em 2008 esta na Nova &lse
Média.

Temos abaixo os limites das Classes Sociais exgzess renda domiciliar total

de todas as fontes por més, embora medidas ema@enaapita.

Definicdo das Classes Econdmicas

Renda Domiciliar Total de Todas as Fontes

Limites
Inferior* Superior
Classe E 0 768
Classe D 768 1064
ClasseC - 1064 4591

Classes AeB 4591

* inclusive

Replicamos abaixo o mesmo exercicio para as defa@igs abordadas.
Achamos o exercicio de projecdo do presente Ui, pw ano que vem, estaremos,
inevitavelmente, colhendo os bons resultados @adgst acima, embora o contexto seja

a partir de novembro o de desaceleracdo econémimaacchegada da crise ao pais. A
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combinacéo da defasagem de um ano dos dados da BNlADeversdo econdmica ora
em curso, gera confusdo. A maneira de lidar cora estiuizofrenia € projetar o
presente, a partir da combinagdo de dados maiss gerdesatualizados (i.e., PNAD)

com os mais localizados e atuais (i.e., PME).

Classes dos Microempreendedores

A andlise por diferentes classes econémicas revelaumento da parcela dos
microempreendedores situada nas classes mais alfaBC de 45% para 67% entre
1992 e 2007. Nos ultimos quatro, houve maior entradelativa de outras formas de
atividades ndo empresariais (cresceu 25,3% de ClassABC desde 2003) do que
empresariais no bojo das classes econdmicas maitagal(cresceu 20,3% de Classe
ABC desde 2003). Os graficos apresentam a composicdo dos microemgeeores

por classe econdmica.

Classes ABC (%) no Brasil - Evolugao entre 1992 e 2 007
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Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da PNAD/IBGE
* projegao a partir da PME 2008
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Classe C (%) no Brasil - Evolucao entre 1992 e 2007
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Mudancas de Classes

A PME usa a metodologia de painel rotativo que eafiiormacdes nas mesmas
residéncias ao longo do tempo. Este aspecto latigéldos dados de renda familiar
per capita do trabalho nos fornecera a evidéncia empiricachasobre o padrdo de
mobilidade social observado a nivel individual. é&gunta-chave aqui dada a minha
classe inicial, qual é a probabilidade de eu mantea minha classe e a de migrar
para cada uma das outras classes outra classe?

Tracamos as seguintes comparacdes complementadasutas possibilidades
de andlise no apéndice: i) comparacdo entre oquetamo e as transicdes observadas
entre 2007 e 2008. O ultimo dos grupos analisadmseca em janeiro de 2007 e
termina a primeira entrevista em abril de 2007 decdo no respectivo més 12 meses
apos. Isto nos permitira testar alguma evidencieh#gada da crise externa ao pais; ii)
a comparacao entre microempresérios e o total galgpgio em idade ativa (15 a 60
anos).

Em primeiro lugar, olhando para a fotografia firdd segundo periodo (a
primeiras linhas de dados das tabelas) ha menao®emepresarios (conta-proprias e
empregadores) na classe E e mais na classe ABwsseaconjunto da populagdo em
idade ativa. A participacdo dos demais grupos ddaesdo similares. Na andlise de
transicdcha menos histerese dos microempresarios que comecamclasse E, 52%
chance de se manter deles contra 57% dos demals possibilidades de subir para as
trés demais classes € maior em particular a privdede de ir de E para A/B (5,02%
contra 2,85%).Quando comparamos 0S microempresarios pelos pericgloem
guestdo nota-se maior probabilidade de submergir nperiodo como um todo do
gue no periodo de crise anunciadde 2007 a 2008vide detalhes no texto principal da
pesquisa). Por exemplo, E assim por diante. Varostepormente usar este arcabouco
de transicdo entre classes econOGmicas para tesBito do Crediamigo sobre estas
mesmas probabilidades de transicdo mas controfemtasributos sécio-demograficos .

14



Mobilidade Anual 2002 a 2008

MATRIZ DE DESTINO:
Mobilidade de Classe Econbmica

Periodo Todo
Matriz de Destino

Periodo final
Total E D C AB

Total 429074587 22.15 13.53 48.87 15.46

E
. 105270268 61.75 17.08 18.32 2.85
.©
g 58448367 22.36 39.62 37.36 0.66
s | C
% 200660781 7.13 8.25 78.28 6.34
= AB
& 64695171 4.1 0.54 17.72 77.64
Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da PME/IBGE

Mobilidade de Classe Econbmica
Matriz de Destino — Periodo Todo
Conta-Propria ou Empregador
Periodo final
Total E D C AB

Total 64627978 17.11 11.98 48.54 22.36

E
_ 10884473 57.46 18.07 19.45 5.02
.©
g 7783037 23.55 38.69 36.8 0.95
s | C
8 31046785 7.41 8.59 76.32 7.68
= | AB
& 14913682 4.51 0.66 18.08 76.75

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da PME/IBGE

1o




Mobilidade Anual 2007 a 2008 MATRIZ DE DESTINO:

Mobilidade de Classe Econbmica

2007 a 2008
Matriz de Destino
Periodo final
Total E D C AB

Total 29495398 17.8 13.07 52.45 16.69

E
. 6129938 60.06 17.63 19.01 3.3
S | D
g 4084724 16.52 42.83 40.21 0.44
o | C
'§ 14642266 5.3 6.82 81.35 6.52
= AB
e 4638470 2.54 0.53 16.16 80.77

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da PME/IBGE

Mobilidade de Classe Econbmica
Matriz de Destino - 2007 a 2008
Conta-Prépria ou Empregador

Periodo final
Total E D C AB

Total 4520712 11.8 11.88 52.65 23.68

E
_ 589392 52.8 20.83 18.03 8.34
<
g 563586 15.86 43.21 40.37 0.57
o | C
'§ 2349307 4.66 7.03 80.27 8.04
= | AB
e 1018427 2.28 0.53 15.76 81.43

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da PME/IBGE
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4. Dinamica Microempresarial

Probabilidades de Transi¢cao Ocupacionais

A matriz de transicdo apresenta as probabilidagesnd individuo estar nas
diferentes posi¢cdes na ocupacao, condicionadaiedoosa ocupacdo no més anterior.
Por exemplo, um trabalhador da regido metropoliten&ao Paulo que era sem carteira
num més tinha 16,81% de probabilidade de se tammazom carteira no més seguinte.

A intensidade relativa dos fluxos existentes ediferentes estados de origem e
de destino pode ser observada através das céabutadd diagonal da matriz. Enquanto,
os valores na diagonal da matriz captam o grand@teia de cada estado. A andlise das
matrizes de probabilidade pode ser dividida em divisis, a saber:

Analise Diagonal (risco ocupacional)capta o grau de absorcao de cada estado.
Por exemplo, a partir do complemento desta proidaliés podemos verificar qual € o
risco ocupacional das atividades microempresarias.

Andlise Linha (destino): permite analisar a probabilidade de mudanca de uma
dada posicéo inicial para todas as outras demaigdas na ocupacao. Como exemplo,
vale citar que através dessa analise pode-se ficantis movimentos dos conta-propria
que se tornaram empregadores, isto €, nascimento nuderoempresas
empregadordsComparamos a matriz de transicdes de 12 mese802a22008 com a
dos dados comecados nos meses individuais comalesrehtre janeiro a abril de 2007

com o0 mesmo periodo em 2008.

! Ha ainda aAnélise Coluna (origem) permite captar qual é a origem das diversas pesiqa
ocupacdo. Como exemplo, podemos verificar em qudidaeos empregadores tendem a se tornar
desempregados, isto € uma modalidade de encer@a®pequenos negocios.
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Dindmica Ocupacional

Probabilidades Anuais de Mudancas

2002 a 2008
Permanne
Probabilidade ncia Mudancgas Destinos pPestinos
Posicéo Inicial C?nt.a- Empregad
Todas Todas Préprias |or

Empregados - com carteira 80,22 19,78 5,43 4,89
Empregados - sem carteira 42,89 57,11 8,52 5,61
Funcionarios publicos 78,75 21,25 0,34 0,42
Conta prépria 64,61 35,39 64,61 20,56
Empregador 62,9 37,1 5,73 62,9
Nao remunerados 28,89 71,11 0,51 0,78
Desocupados 28,32 71,68 2,64 0,95
Inativos 74,14 25,86 10,37 3,67

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da PME/IBGE

Dinamica Ocupacional

Probabilidades Anuais de Mudancgas

2007 a 2008
Permanne
Probabilidade ncia Mudanca Destinos Pestinos
Posicao Inicial Cf)nt'a— Empregad
Todas Todas Proprias |or

Empregados - com carteira 82,6 17,4 5,09 5,76
Empregados - sem carteira 43,82 56,18 7,3 4,96
Funcionérios publicos 81 19 0,36 0,69
Conta prépria 69,15 30,85 69,15 19,24
Empregador 65,93 34,07 5,09 65,93
Nao remunerados 30,87 69,13 0,56 0,6
Desocupados 28,92 71,08 1,82 0,41
Inativos 77,14 22,86 8,99 2,38

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados da PME/IBGE
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Analise do Risco Ocupacional

No ultimo ano de andlise, 0 anuncio da crise javastolocado desde fora do

pais. A comparacdo de periodos revela uma surpretmdfrente ao contexto

internacional de crise anunciada e de desaceledagipaises desenvolvidos, reducdo

de riscos ocupacionais em todos os segmentos dmduwede trabalho.

Reducao de Risco Ocupacional 2007a 2008 em relagédo a 2002
2008

0,16 14 7%

0,14 1 — 11,8%
0,12 - —

0,1 8,9%
0,08 —
0,06 —
0,04 +— 2,.9% ||
0,02

As respectivas probabilidades de trabalhadoresrgaréém sua posicao inicial

durante dois

periodos consecutivos. A andalise nesmife verificar qual a

probabilidade de um trabalhador manter a sua pmsigdocupacdo. Podemos fazer

uma leitura desta variavel como representativaisto rda posicdo na ocupacao. Por

exemplo, a probabilidade de um trabalhador corbafa continuar na ocupacao de

conta-propria no més seguinte. Podemos classifigdrabalhadores que mantém sua

posicao inicial na ocupacgdo em trés grupos basicos:

(i) Os trabalhadores sem carteira (56,2%), os dessgados (71%) e os nao-

remunerados (69%) sdo os estados mais instaveisg,isaqueles que apresentam a

menor probabilidade de manterem o seu status liniEianteressante ressaltar que o fato

destes estados precérios apresentarem uma altde¢aradanca tende a atenuar as suas

conseqiéncias em termos de bem-estar $oEial outras palavras, quando n&do se pode

piorar, o0 atributo risco deve ser visto como umaligade.

2 A literatura reconhece que as conseqiiéncias dedantea taxa de desemprego sdo aliviadas por uma
baixa duracdo do desemprego. Embora, deva-seteesgak grande parte dos desempregados migram
para a inatividade (25.3%). Tal estatistica podeirgerpretada como uma medicdo do fenbmeno do
trabalhador desencorajado.
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(i) Os trabalhadores com carteira, os servidon@sigos e o0s inativos sdo o0s
mais estaveis com probabilidades anuais de perm@néodas acima de 75%, e
consequentemente de mudanca abaixo de 25%. Oadnétide dificil andlise pois
engloba tanto o fenbmeno do trabalhador desendora@mo pessoas que estdo fora da
oferta de trabalho por opcéo ou idade (estudarapegentados) .

(i) Os trabalhadores por conta-propria e 0s emgderes estdo numa posi¢ao
intermediaria entre os dois grupos citados acinma pmbabilidades de permanéncia de
65% e 63% consequentes riscos de mudanca de 35%86ge r@spectivamente. Este
resultado nos fornece indicacdes preliminares de ayuisco de renda (e de crédito)
associado as atividades dos pequenos empresdiastainte superior a observada para
os trabalhadores formais.

Analise do destino dos conta-proprias
Os individuos que transitam de conta-propria parademais posi¢cdes na

ocupacao totalizam no seu conjunto em média 35,d8dois universos analisados e
dividem-se entre trés tipos basicos:

(i) Os trabalhadores conta-propria que migram pagosicao de empregador.
Este seria um sinal de crescimento da atividadeGeoira exercida. A idéia aqui
presente é que a decisdo de contratar pelo menossmpregado sinalizaria o
crescimento das atividades empresariais. Apesaddeonstituir o Unico indicador do
potencial de desempenho da atividade dos contatasopele é um dos poucos
pesquisados nas pesquisas domiciliares tradici@na@ssui como vantagem adicional
medir a capacidade de geracdo de emprego dasaadg@dutonomas ja estabelecidas.

Os pequenos empresarios em expansao representam 5,7% dontingente
dos, inicialmente, conta-proprias para empregadoresO percentual de novos
pequenos empresarios empregadores, ex-conta-gogrimenor no periodo 2007-
2008 do gue a média das demais regides metropoliten brasileiras, 5,1% Este
resultado indica umanenor prosperidade dos autbnomos no periodo recentm
relacdo a média do periodo 2002-2008

Cabe aqui ressaltar a baixa ponderacao atribuiddtiawo periodo no periodo
todo considerado. Ou seja, a nossa medida de graaradperidade - capacidade de
geracdo de empregos - dos autbnomos € pouco afetdmldltimo periodo de quatro

meses.
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(i) Cerca de 11,67% dos, inicialmente, conta-pegmigram para estagios
considerados mais precarios, como os trabalhaderasarteira, os desempregados e 0s
nao-remunerados. Esta mesma estatistica se sittaremmde 9,68% para o periodo
total. Desse modo, apesar da maior mobilidade alsaltnadores conta-prépria no
periodo recente migraram menos para 0s estagi@sprearios.

(i) Por fim, os 5,45% restantes dos conta-proppeulistas migram para
atividades como trabalhadores com carteira e fmadcios publicos e outras atividades
nao definidas. Estas transicbes ndo permitem umgpa@cao da qualidade relativa
destas posicdes finais em relacdo as assumidas quelta-proprias. De qualquer forma,
estas transi¢cdes representam uma mudanca na retag#atual de trabalho e, portanto,
encerram um tipo de instabilidade enfrentada pelé@nomos paulistanos.

Em suma, o periodo recente2@07 a 2008 analisado em termos de transicdes
ocupacionais apresenta a0 mesmo tempo menor prospEde mas também menor
decadéncia e maior prosperidade entre os inicialmém autbnomos do que as

demais regides metropolitanas brasileiras.

Ranking Internacional de Intencdo de Abertura de Ngécio

Utilizamos aqui dados de pesquisa inédita noss@aidro de Politicas Sociais
feita para o Banco InterAmericano de DesenvolvimdBiD) calculados diretamente
pela equipe do CPS a partir dos microdados do aMorld Pool em 2007. Esta
pesquisa contém perguntas sobre as atitudes indigidacerca de varios aspectos
subjetivos da vida incluindo percepcdes relativaempreendedorismo. Uma primeira
questao relativa intencdo de abertura de negécsgproximos doze meses respondida
por todas as pessoas entre acima de 15 anos statdavi Apresentamos o ranking desta
variavel. Cuba ocupa o primeiro lugar do ranking de intencdode abertura de
negdcios nos proximos doze meses 0 que talvez reggrgte a transicdo em direcdo a
reentrada do capitalismo na ilha. O Brasil figura en 55° lugar num total de 100

paises.
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Voce pensa em abrir Negdcio nos proximos 12 meses?

Rank

1-
2 -
3-
4 -
5 -
6 -
7 -
8 -
9 -
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12 -
13 -
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17 -
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26 -
27 -
28 -
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30 -
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39 -
40 -
41 -
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45 -
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47 -
48 -
49 -
50 -

Fonte: CPS/FGV a partir dos microdados do Gallup World Poll 2006 - Projeto BID

Pais

cuba
philippines
sierra leone
malawi

sri lanka
laos
thailand
haiti
indonesia
bangladesh
angola
montenegro
ghana
zambia
niger
mozambique
nigeria
bolivia
uganda
cambodia
burundi
tajikistan
nicaragua
venezuela
tanzania
china
serbia
colombia

dominican republic

ecuador
chad
albania
malaysia
mali
cameroon
honduras
togo
guatemala
kosovo
azerbaijan
benin
mauritania
senegal
mexico
rwanda
peru
paraguay
el salvador
brukina faso
nepal

%

82,52
79,49
79,02
68,89
67,00
66,01
63,24
62,99
61,60
60,72
60,61
57,98
55,96
54,85
52,44
52,36
52,07
51,86
50,86
50,68
50,57
49,55
49,53
49,28
48,78
48,66
48,31
48,09
47,68
47,66
47,50
47,36
47,31
47,06
46,83
46,74
46,56
46,40
46,21
45,23
44,64
44,31
43,57
43,25
42,94
42,84
42,23
42,19
42,03
41,83

Rank

51 -
52 -
53 -
54 -
55 -
56 -
57 -
58 -
59 -
60 -
61 -
62 -
63 -
64 -
65 -
66 -
67 -
68 -
69 -
70 -
71 -
72 -
73 -
74 -
75 -
76 -
77 -
78 -
79 -
80 -
81 -
82 -
83 -
84 -
85 -
86 -
87 -
88 -
89 -
90 -
91 -
92 -
93 -
94 -
95 -
96 -
97 -
98 -
99 -
100 -
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Pais

zimbabwe
kenya
afghanistan
costa rica
brazil
macedonia
panama
madagascar
algeria
uzbekistan
botswana
armenia

bosnia herzeg:

chile
moldova
argentina
kazakhstan

trinidad & toba

south africa
ukraine
kyrgyzstan
ethiopia
yemen
uruguay
bulgaria
cyprus
estonia
georgia
taiwan
myanmar
new zealand
lithuania
croatia
singapore
latvia
ireland
hong kong
belarus
south korea
russia
portugal
puerto rico
switzerland
norway
vietham
austria
finland
slovakia
jamaica
slovenia

%

41,26
40,96
40,68
40,42
39,30
39,24
38,38
38,01
37,82
37,39
36,16
34,75
32,30
31,94
31,81
31,51
30,84
30,65
30,23
29,27
29,03
28,63
27,36
26,41
25,22
24,90
24,25
24,12
23,76
21,69
21,67
19,00
17,66
17,44
17,17
16,95
16,74
16,19
15,79
15,71
15,69
15,42
14,45
13,62
13,11
11,85
11,28

8,20

7,70

4,99



5. Impacto do Crediamigo

Uma dificuldade da analise de dados de um prog@ma o CrediAmigo € a
falta de referéncia externB.preciso comparar o desempenho dos clientes dpgma
com o de um grupo de controle local, pois a ecoadmasileira, e a nordestina em
particular, apresentou crescimento acima da métienal até o final de 2007. Optou-
se aqui por utilizar como controle, inicialmente,umidades de trabalhadores por conta
prépria e empregadores da Pesquisa Mensal do ElmP84E) que atuam nas regides
metropolitanas de Recife e de Salvador. Para sgache desempenho relativo dos
pequenos empresarios metropolitanos nordestinosgeal, vis-a-vis a clientela do
CrediAmigo, foram analisados 0s movimentos das seguintes var@s de
desempenho: i) o lucro do nego6cio baseado na rendandividual do
microempresario no negocio; ii) a probabilidade donegécio crescer de conta-
propria para empregador através da contratacdo de avos funcionarios que € uma
medida de desempenho empresarial privado como dergedo de externalidades
sociais. iii) mudanca de classe econémica baseadanenda per capita da familia
do empresario.

A analise das mudancas destes elementos indica@zre do trabalho exercido
pelos trabalhadores por conta propria e empregadiasubsisténcia, ou com potencial
de crescimento. Essas mudancas podem ser calcidagadir do carater de painel
rotativo da PME e do CrediAmigo. Ou seja, o fato alePME e o CrediAmigo
permitirem o acompanhamento dos mesmos individil®esuas empresas e de suas
familias por curtos intervalos de tempo (um and®NME) e por intervalos mais longos
(no CrediAmigo) possibilita isolar alguns dos imgpgcecondmicos do CrediAmiga.
analise esta restrita aqui a Grande Salvador e a @nde Recife no Nordeste entre
2005 e 2006.

Lucro

Um primeiro conceito de desempenho empresariabg@BE oferece € o lucro
bruto, captado através do conceito de renda dallallle empregadores e de unidades
por conta propria. A analise controlada pelas ter@ticas colocadas a partir de
equacdes mincerianas de lucro cdmmmiesnterativas de periodo e amostra revela um
diferencial de desempenho habitual de 7,7% com p-alor de 2,1% dos clientes
ativos do CrediAmigo vis-a-visoutras unidades cobertas pela PME com atributos
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socioecondmicos comparaveisCabe lembrar que esses resultados se referem as
unidades produtivas situadas nas grandes metrépuesestinas no periodo de
dezembro de 2005 a dezembro de 2006.

Como se chegou a um diferencial de desempédeHacro bruto crescente das
clientes em relacdo aos clientes do CrediAmigo derca de 3,9% a favor delasA
partir de equacdes mincerianas de lucro chiimmiesinterativas de periodo e sexo
notamos nao sO os niveis de lucro bruto delas foraB¥% menores que os deles
como o diferencial de género aumentou ao longo dempo 7,8%,. Em suma,
enquanto o diferencial de lucros entre mulheresmeeims aumenta no caso da amostra
da PME, cai no caso dos clientes do CrediAmigogreaindo a interpretacdo das
microfinancas como um instrumento para a diminuigas desigualdades trabalhistas
associadas a génetdeuristicamente, o microcrédito, em geral, e o Cradmigo, em
particular, funcionam como fonte de financiamento d chamada revolucéo

feminina ora em curso.

Expansédo do Negdcio

Um outro exercicio comparativo entre os clientes C@diAmigo e os demais
microempresarios de Recife ou Salvador, em condigieservaveis apontadas nos
demais exercicios iguais, se refere a probabiliddalgpequeno empresario que era
inicialmente conta-prépria tornar-se empregadoom@ dissemos isto implica que os
sem patrdo e sem empregados (isto €, os traba#isadwor conta-prépria) ao
contratarem mais empregados tém ndo sO6 desempenpesarial privado, como
geracdo de externalidades sociais (isto €, 0 empdeg pessoas no negocids
resultados séo, qualitativamente, similares aos aiores. Aqueles que estavam
conta-proprias e eram clientes do CrediAmigo tiveren chances de transicao para a
posicdo de empregador 12,5 maiores do que a populiacde microempresariosem

geral, com as mesmas caracteristicas observaveis.

Mobilidade entre Classes Economicas

Damos aqui continuidade as analises multivariadasndbilidade abordadas
anteriormente, aqui entre classes econémicas cfmmoona comparacao direta entre as
familias do CrediAmigo com as familias da PME paadvador e Recife entre 2005 e
2006, controladas por caracteristicas comuns tammocgénero, idade, faixa de

escolaridade, tamanho de empresa, setor de atvigladgidao. Usamos aqui para este
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fim um modelo logistico multinomial ordenado, cofido por estas variaveis. A
variavel de impacto relevante é aquela que ideatge o microempresario nordestino e
sua familia ascendem para outra classe econdnooa,ntais intensidade funcdo do
crédito. A variavel de impulso crediticio € aquptzala pela variavel dummy que
identifica se a informac&o provém ou nao do setimrinal metropolitano de Salvador e
Recife (i.e., sim é da PME) ou se mais especificaengorovém de cliente do
CrediAmigo (i.e., ndo é da PME). A pergunta-chayei @ode ser colocada da seguinte
forma: com mais acesso a crédito a possibilidade de as@mconbdmica familiar
seria maior? Neste exercicio mantendo constante a mesma edyog@aero, idade,
setor de atividade, tamanho de empresa e metr@mlatuacdo ndo rejeitamos a
hipotesepara 0os microempresarios nordestinos que estavamiaialmente em 2005
nas Classes E, D ou C, o acesso ao CrediAmigo progonou maiores
probabilidades de progressédo nas escala de claseesndmicas. Para aqueles que
estavam inicialmente na classe A/B o efeito é opost

A analise das matrizes de transicdo sem contrakesbfvariadas) no mesmo
periodo da uma pista dos resultados encontrésgie a classe E, a probabilidade de
ascensao de classes econdmicas entre os cliente€maliAmigo foi de 54.72% (i.e.
100% menos os 45,28% que continuaram na mesma clagsontra 38,82% dos
microempresarios

Desde a classe D, a probabilidade de ascensao disntes do CrediAmigo
foi 36.92% contra 34.03% dos microempresarios em ga de Recife e SalvadorJa
a probabilidade de descenso em dire¢cdo a classp&sé um tergco menor entre os que
captaram empréstimos no CrediAmigo 8,6% contra2?4,7

Desde a chamada nova classe média (classe C), abatumlidade de ascenséo
dos clientes do CrediAmigo foi 9,95% contra 7,55% @k microempresarios em
geral de Recife e Salvador Nesta faixa intermedidria a queda dos clientes do
CrediAmigo também €& mais frequente 18,45% contrgd126 do conjunto de
microempresarios.

Finalmente,desde as classes mais altas A e B, vistas conjunéanie a
probabilidade de descenso é quase 50% maior entres @lientes do CrediAmigo

46,84% contra 38,76% dos microempresarios em geral.
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CIENTES DO CREDIAMIGO

Periodo final
Classe E | Classe D | Classe C Clszse
Classe E 45.28 49.06 5.66 0
© | Classe D 8.6 54.48 36.56 0.36
é Classe C 0.97 17.48 71.6 9.95
§ E‘I_:lsse 0 0 46.84 53.16
POPULACAQ TOTAL
Periodo final
Classe E Classe D Classe C Clzsése
Classe E 61.18 23.06 14.14 1.62
g Classe D 24.72 41.24 33.47 0.56
E Classe C 5.45 10.96 76.05 7.55
g E'Ef‘sse 1.8 0.45 26.52 71.24

Box: Raca e Mudanca

A literatura econémica norte-americana tem se peagio: Por que existem t4
poucos empresarios negros? Por que esses poucomedms bem-sucedidos?
situacdo brasileira nesse aspecto era ainda pmto. B Neri (2003) analisaram
mobilidade ocupacional dos afro-brasileiros (negeopardos). Concluiram que s
mobilidade ocupacional para niveis altos é men@nda comparada a dos branc
Calculamos as probabilidades de transicdo entegedifes posicdes na ocupagao e
1991 e 1996 para os diferentes grupos raciais & gl perguntas retrospectiv
constantes do Suplemento da PME/IBGE de 1996.0sJdados recentes demonstr
quea propor¢cdo de microempresarios negros que sao cismédia ou alta (isto é
classes A, B ou C nas metrépoles) cresce 34% en2603 e 2008, enquanto O

brancos crescem 16% no mesmo periodo.

Mudanca

Em tempoa propor¢édo de negros, em geral, nas classes A, B© é hoje ainda de
57% contra 74% dos brancos. Agora é a primeira vemas Sséries sociais que 0
diferencial entre racas cai em anos sucessivos, 2a$% ganho a mais para negros

em cinco anos
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6. Concluséo

CrediAmigo

A caracteristica mais fundamental de um programerélgito bem-sucedido € o
retorno propiciado aos agentes envolvidos. Se pBogada transacdo penderem muito
para o lado dos intermediérios financeiros, a &@#s ndo é boa para os clientes e pode,
ao fim e ao cabo, ser prejudicial ao emprestadoapair um cliente de pior qualidade,
como no exemplo de selecédo adversa que deu o Mebietonomia a Joseph Stiglitz.
Por outro lado, se o empréstimo embgi@eads de juros negativos, como nas
experiéncias de crédito subsidiado, o programa @asustentavel. No caso do
CrediAmigo o lucro é positivo, mas nao abusivo --ne torno de R$ 50 por ano --, 0
que gera sustentabilidade da relacéo entre cliente® CrediAmigo completa 10 anos
com movimento ascendente de quem esta comecarngjetapdo taxas de crescimento
de sua clientela de cerca de 30% ao ano até 20aifha-trajetdria diversa daquela
assumida por programas publicos de curto prazo.

Uma das caracteristicas mais essenciais do GramBeek € sua clientela
predominantemente feminina (94%)s numeros da razdo dos sexos do CrediAmigo
sdo 0s seguintes: 62% da clientela sdo mulheres t@n38% de homens, o que
inverte a proporcao entre os sexos dos empreendedsrurbanos, compostos de
65% de homens e 35% de mulhere®u seja, as proporcdes entre homens e mulheres
no CrediAmigo e no segmento de nanoempresariosnosbanordestinos estédo
basicamente trocadas.

Mais uma vez, o crédito pode chegar mais as mudhenas isso nao significa
que elas facam bom proveito das oportunidadesasbpeio programa. Os dados sobre
a performance dos clientes do programa indicam que as mulheresme geral
apresentam um lucro operacional 21,17% inferior aados homens, embora, entre
os dois periodos, tenham apresentado um crescimentlativo de 4,1% acima do
dos homensEsse tipo de resultado € generalizado para asisigaréaveis econémicas
do negécio. Outro dado a ser destacado refere-seirmento das despesas familiares
dos clientes, ou seja, aquelas ndo associadas grioe apesar de serem 12,3%
menores nas familias das microempresarias em cel@g&os microempresarios, as
primeiras tiveram uma melhoria relativa de desermpede 2,1% em relacdo aos
altimos. O consumo representa um indicador imptetdo ponto de vista do bem-estar

social, na medida que capta ndo so a situacaopdensmto das necessidades presentes
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como de expectativas de cumprimento dessas neadssicho futuro. Para além dos
atributos comuns entre o CrediAmigo e o GrameenkBanfoco e o0 retorno maior
obtido pelas mulheres é uma espécie de ponto Gatoarédito nacional.

Segundo nossa avaliacdo, as pequenas unidadestiyaedgervidas pelo
programa apresentam taxas de crescimento de fatotara de lucro entre o primeiro e
0 ultimo empréstimo da ordem de 35%, e taxas deeatorde consumo familiar da
ordem de 15%, com reducdo da dependéncia de daires de rendas, sem subsidio
implicito ou explicito na operacdo. Exercicios colaidos pelas caracteristicas do
empresario e do seu negdcio indicam uma melhoréfisagfiva das principais variaveis
referentes ao desempenho dos negocios, tanto erast@le fluxo quanto de estoqe.
lucro bruto médio dos clientes do Crediamigo, tem m crescimento de 35,1%,
resultado de um aumento na média de recebimentos dendas de 34,6%. A Unica
variavel que apresentou reducdo entre os periodosifjustamente a que ndo tem
relacéo direta com a ampliacdo do acesso ao créditouve uma reducgéo de 5,6%
nas outras rendas da familia,o que pode ser considerado uma emancipacactides ou
fontes de renda, incluindo as publicas.

Além disso, verificou-se umaumento de 28,2% nas despesas pessoais dos
clientes e suas familiasUma analise controlada apontou um crescimento 3% 1
dessas despesas de consumo das familias entrdamope

Ja no que se refere as variaveis de estoque, pdalessrvar, pelo balanco, que a
média do ativo total de um cliente do CrediAmigoespntou consideravel crescimento
de 18,1%, de R$ 20.987 no momento de sua adespmg@ma para R$ 24.782 em
dezembro de 200@® cliente mediano, por sua vez, experimentou um inemento de
39% no valor de seu ativo total 0 que demonstra uma convergéncia entre os ativos
dos clientes do programa, isto €, uma melhoridivalalos que tinham ativos mais
reduzidos.

Finalmente, é preciso comparar o desempenho dasgedi do programa com o
de um grupo de controle local, pois a economiaeginga tem apresentado crescimento
acima da média nacional, pelo menos até o finaR@@6. O lucro dos clientes do
CrediAmigo passou de R$ 1.210 para R$ 1.965, fiwaBd% acima de outros
nanoempresarios com atributos similares situadegrendes metrépoles nordestinas.

O dltimo quesito que falta para que se possa chamar CrediAmigo de
auténtico Grameen tupiniquim é a capacidade de proover a mobilidade

econbmica ascendente da familia do micro-empresarigue inclui a superacao da
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linha da pobreza, no artigo de Teixeira, Cruz eliBaa(2008) que integra o livro
organizado por Neri (2008) observamos upnababilidade de 60,5% de saida de
pobreza e de 1,5% de entrada na pobreza dos cliestdo CrediAmigo. Nas secdes
anteriores estendemos esta analise incorporanelttrada/saida na/da classe média, na
classe D e assim por diante. Ou seja, estendenmesapo de classes sociais e de

metodologia empirica anteriormente mencionado.

Micro-Crédito

O objetivo da presente pesquisa é disponibilizaa avaliacdo de impacto e do
monitoramento da economia a partir de dados dorg@nog e do processamento de
outras bases de microdados oriundas de pesquisasildoyes como a PME e a PNAD.
Busca explorar as facetas do mercado potencialiglgtes do microcrédito em todo
territdrio nacional e em areas especificas comfawalas cariocas, proxima etapa da
expansdo do programa. O objetivo aqui é identifozaencialidades do chamado setor
informal brasileiro.

Especial énfase foi dada as interacdes com palifidalicas diversas bem como
outros servicos de natureza nao financeira. E4sd@busca analisar o lado estrutural
de politicas compensatdrias, em particular o péaede programas de transferéncia de
renda em ampliar o mercado de crédito e garanta porta de saida estrutural da
pobreza para individuos de baixa renda. A marcakpansdo de programas
governamentais de transferéncia de renda, entgeias o Bolsa-Familia é o principal
exemplo, abarcando atualmente 11,1 milhées deitmnguase um quarto da populacéo
do pais. Essas politicas atuam como alavanca doadwerde crédito, ao ampliar a
seguranca e o colateral dos pobres. Isto é, espegateum beneficiario do Bolsa-
Familia, com um fluxo de renda comprovado de fonteficial, torne-se, aos olhos do
intermediario financeiro, um melhor tomador de empgstimos como conseqiiéncia
do programa oficial. Isto sem falar nas possibiliddes de consignacéo.

Como argumentamos, o Brasil dispde de seu Gramaek, Bepresentado pelo
programa CrediAmigo que atua hoje ainda quase sixelmente no Nordeste mas
detém fatia de mais de dois tercos do mercado malcae microcrédito. O programa
tem a logica privada mas € gerido por um bancoigiblo Banco do Nordeste - sem
subsidio. Para aqueles que acreditam que o midite@ — ou deve ser pelo livro de
receitas — privado, o CrediAmigo acabou de ser @@oncomo a melhor experiéncia de

microcrédito regulado do continente americano B
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Macro Crise

As séries de outras medidas de atividade também agtam a ocorréncia de
um boom na classe C: casa, carro, computador, crédie carteira de trabalho
estavam héa pouco todos nos seus niveis recordegdrisos. A questdo agora € com
a crise Made in USA até quando? O nosso mercado interno, simbolizado pela
nova classe média, sera fundamental na fase recesspresente na bussola de 99
entre 100 economistas. Como favorecer hoje o imeesto, a acumulagao de capital e
a producao dos segmentos mais pobres? Olhanda gE@anda agregada ha algumas
partes mais e outras menos interessantes do pentistd de eficiéncia e de equidade,
na perspectiva de curto, e de longo prazos. H&gueverter a contracao de crédito ndo
s6 rapida mas sabiamente a fim de se evitar acedséura do cenario recessivo
presente O costume de se falar mais de falhas de politica dpue de mercado,
devera dar lugar a escolhas publicas que levem oé&dito mais para areas de
financiamento de investimentos produtivos mais esdnguladas mas que deixem
impactos sociais de prazo mais longo.

O Bolsa-familia representa um seguro social pdatimente capilar e valioso
em épocas de turbuléncia como as que temos pele.fr@ual o pais do mundo que
dispde de uma rede de protecéo social na escalalesenho similar ao Bolsa Familia?
Representa mais do que injetar poder de compraedanmas maos dos segmentos mais
pobres do BrasilO Brasil vem trilhando o que se pode chamar o camito do meio,
nem tanto ao Estado, nem tanto ao mercado, combinar® programas sociais com
respeito as regras do mercaddCompramos, sem saber, um seguro para uma crise
nao anunciada.Como conseqiiéncia, o pais ndo apresentava aaagiliela velocidade
do crescimento dos tigres asiaticos, mas maisrastesaisticas de um pais-baleia com
movimentos mais lentos. Uma baleia que por terdicancalhada durante as duas
décadas perdidas, e por ter desencalhado apera2@pbgoza de uma certa relutancia
das autoridades brasileiras para que ndo se peroaneento de expansao. Fora a
pujanca do mercado consumidor interno e das resemtarnacionais, e do teimoso
otimismo oficial, ha outros fatores amortecedores ompactos da crise externa no
Brasil além do impacto da classe média. Apesarbdatiera externa crescente e do
crescimento do crédito recentes o Brasil aindarne®rdra pouco vulneravel a estes
canais de transmisséo pois ainda somos uma econgatizsamente fechada e regulada
financeiramente. Ou seja, 0 que era inépcia nadaseuro mundial, passa se tornar

virtude em tempos magros.
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Nosso prévio excesso de regulacdo financeira seatarma vantagem
comparativa nas circunstancias atuais. A nossaciédl também apresentava algum
sinal de excesso de demanda o que seria inevitamg#ndesaquecido por acdo do
Banco Central, o sera - agora - pela acdo da paghagda crise em curso. Nossa
ineficiéncias e iniquidades atuais se transformamvetudes prospectivas se forem
combatidas. O Brasil que estava fora do padréo de excelénciatarnacional pelas
ineficiéncias e gorduras localizadas apresentadase encaixa melhor no modelito

imposto pela crise em curso.
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